
 أبشر حالا   

 التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل 
 المقدمة 

في عالم أصبح أكثر ترابطًا، أدى نمو التجارة الإلكترونیة والأسواق عبر الإنترنت والتقنیات الرقمیة إلى تحویل خدمات التوصیل من 
سواء كانت للمواد الغذائیة، المستلزمات الطبیة، رفاھیة إلى ضرورة. الیوم، یتوقع المستھلكون حلول توصیل سریعة وموثوقة ومریحة، 

 .الأثاث، أو الأجھزة الإلكترونیة
ومع ذلك، تواجھ سوق خدمات التوصیل العالمیة تحدیات كبیرة. لا تزال السوق مجزأة، مع نماذج تسعیر غیر متسقة، وتغطیة جغرافیة 

محدودة، وكفاءة لوجستیة منخفضة. بینما تستفید المناطق الحضریة غالباً من الأنظمة المتقدمة، تعاني المناطق المحرومة من تكالیف 

 .قات انتظار طویلة، أو استبعاد تام من الوصول إلى ھذه الخدماتتوصیل مرتفعة، وأو 
، تطبیقاً مبتكرًا للھاتف المحمول مصممًا لإحداث ثورة في سوق التوصیل التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیللمعالجة ھذه التحدیات، نقدم 

في المملكة العربیة السعودیة. یركز ھذا الإطلاق الأولي على واحد من أكثر الأسواق دینامیكیة ونموًا في الشرق الأوسط، مستفیدًا من 

 .ر، والطلب المتزاید على حلول لوجستیة مبتكرةمعدلات التبني التكنولوجي العالیة، قطاع التجارة الإلكترونیة المزدھ
یدعم المشروع نموذج تمویل متقدم یعتمد على الرموز الأمنیة، التي سیتم تطویرھا وإطلاقھا حصریاً في المملكة العربیة السعودیة 

، وكلاؤنا الاستراتیجیون في المنطقة. یبرز ھذا النھج التزامنا بتقدیم حلول آمنة وشفافة ومحلیة Absher Halanبواسطة 

 .كمنصة التوصیل المفضلة في البلاد التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل مصممة خصیصًا للسوق السعودي، مما یضمن نجاح 
ھدفنا ھو ربط المستھلكین والتجار في كل من المناطق الحضریة والریفیة، مع ضمان خیارات توصیل سریعة وموثوقة وبأسعار  

 .معقولة. یضع ھذا التركیز الاستراتیجي الأساس للتوسعات المستقبلیة ویؤسس حضورًا قویاً في المنطقة
 

 الوضع الحالي لخدمات التوصیل 
قبل الخوض في تفاصیل تطبیقنا المحمول، من الضروري دراسة الوضع الحالي لخدمات التوصیل في المملكة العربیة السعودیة. من  

، مدفوعة بشكل أساسي بنمو  2027تریلیون دولار بحلول عام  15.5المتوقع أن تصل قیمة السوق العالمیة للخدمات اللوجستیة إلى 
دثت منصات مثل أمازون وعلي بابا ونون ثورة في طریقة تسوق المستھلكین، حیث وفرت لھم راحة غیر التجارة الإلكترونیة. لقد أح

 .مسبوقة. ومع ذلك، فإن ھذه الراحة تأتي مع تحدیات لوجستیة، خاصة فیما یتعلق بالتوصیل وتنفیذ المیل الأخیر
 



 التحدیات في خدمات التوصیل عبر المملكة العربیة السعودیة 
 :المناطق الحضریة •

في المناطق الحضریة في المملكة العربیة السعودیة، مثل الریاض وجدة والدمام، تتوفر خدمات التوصیل بشكل واسع، حیث تقدم العدید 
ھذه الخدمات مكلفة للغایة، مما یحد من إمكانیة من الشركات خیارات التوصیل في نفس الیوم أو الیوم التالي. ومع ذلك، غالباً ما تكون 

الوصول إلیھا للأسر ذات الدخل المتوسط والمنخفض. یشكل ھذا العائق السعري عائقاً أمام الاستخدام المتكرر ویقلل من معدلات اعتماد  

 .خدمات التجارة الإلكترونیة والتوصیل في ھذه المناطق

 :المناطق النائیة  •
في المناطق الریفیة والمحرومة، یؤدي نقص البنیة التحتیة للتوصیل إلى ارتفاع الرسوم وأوقات توصیل أطول. یواجھ المستھلكون في  

 .ھذه المناطق تأخیرات في الحصول على السلع الأساسیة، أو ما ھو أسوأ، یتم استبعادھم تمامًا من خدمات التجارة الإلكترونیة
 حلنا: سد الفجوات 

ھذه التفاوتات من خلال تقدیم حل توصیل میسور التكلفة مصمم خصیصًا لتلبیة احتیاجات  التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  تعالج 
المناطق الحضریة والریفیة في المملكة العربیة السعودیة. من خلال تقدیم خیارات توصیل منخفضة التكلفة بشكل مستمر، تضمن 

فتح فرص جدیدة للشركات للوصول إلى الأسواق التي كانت   منصتنا وصول المستھلكین في جمیع أنحاء البلاد إلى خدمات موثوقة، مع

 .محرومة سابقاً
 

 ؟ التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  كیف تتمیز
توجھ ھذه القیم جمیع جوانب منصتنا، من الخدمات   .الوصول، التكلفة المعقولة، والشفافیة  :تطبیقنا مبني على ثلاثة مبادئ أساسیة

 .اللوجستیة والتسعیر إلى خدمة العملاء وعلاقات المستثمرین

 :نفسھا التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل كیف تمیز 

 :التوصیل منخفض التكلفة في المناطق الحضریة  .1
سیستفید المستھلكون في المدن الكبرى في المملكة العربیة السعودیة من أسعار توصیل میسورة، مما یضمن أن تكالیف  
الخدمات اللوجستیة لا تشكل عائقاً لاعتماد الخدمة. یشجع ھذا النموذج التسعیري على الاستخدام المتكرر ویعزز ولاء 

 .العملاء، مع الحفاظ على الكفاءة العالیة في المناطق الحضریة

 :التوصیل المیسور للمناطق النائیة .2
تم تصمیم منصتنا لتقدیم خدمات توصیل بأسعار تنافسیة للمناطق الریفیة والمحرومة. یضمن ھذا النھج الشامل عدم استبعاد  

 .المستھلكین في ھذه المناطق من الوصول إلى السلع الأساسیة وخدمات التجارة الإلكترونیة

 :أسطول متنوع من المركبات  .3
الشاحنات، سیارات البیك لتحقیق الكفاءة وخفض التكالیف، تعتمد منصتنا على مجموعة متنوعة من المركبات، بما في ذلك 

أب، الفانات، الدراجات الھوائیة، والدراجات الناریة. یتیح لنا ھذا التكیف مع الاحتیاجات الجغرافیة واللوجستیة لكل منطقة  

 .في المملكة العربیة السعودیة، مما یوفر خدمات توصیل سلسة في جمیع أنحاء البلاد



 :الخبرة المحلیة من خلال الشراكات الاستراتیجیة  .4
، تدمج منصتنا الخبرة المحلیة للتعامل مع البیئة التنظیمیة والثقافیة  Absher Halanمن خلال شراكتنا مع 

بسلاسة،  التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل والاقتصادیة الفریدة للمملكة العربیة السعودیة. یضمن ھذا التعاون نشر وتشغیل 

 .مما یعزز الثقة والكفاءة بین المستھلكین والشركات في المملكة 

 :أمان واستقرار للمستثمرین  .5
 Absherیوفر نموذج التمویل الخاص بنا، المدعوم بالرموز الأمنیة التي تم تطویرھا وإطلاقھا حصریاً بواسطة 

Halan   في المملكة العربیة السعودیة، إطارًا آمناً وشفافاً للنمو طویل الأجل. یتم دعم ھذه الرموز بأصول ملموسة

 .ونموذج عمل قوي، مما یضمن الاستقرار والعوائد المستدامة لأصحاب المصلحة
 

 حل تحویلي للمملكة العربیة السعودیة 
 

للھاتف المحمول لیس مجرد خدمة توصیل، بل ھو حل تحویلي مصمم لتلبیة الاحتیاجات  التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  تطبیق 
المتطورة للمستھلكین والشركات والمستثمرین في المملكة العربیة السعودیة. من خلال الجمع بین التكنولوجیا المتقدمة، والخدمات  

ة تعریف سوق التوصیل في المملكة، مما یمھد الطریق للنمو والنجاح اللوجستیة المبتكرة، والشراكة المحلیة القویة، نحن مستعدون لإعاد

 .في المستقبل

 الرؤیة 
 

في صمیم مشروعنا تكمن رؤیة جریئة وتحویلیة: أن نصبح المزود الرائد لخدمات التوصیل في المملكة العربیة السعودیة، من خلال  
تقدیم منصة سلسة وشفافة وموثوقة تعود بالنفع على المستھلكین والشركات والمستثمرین على حد سواء. ھدفنا ھو إنشاء نظام بیئي  

مستھلكین من الوصول غیر المسبوق إلى السلع التي یحتاجونھا، ویساعد الشركات على التوسع في أسواق  لخدمات التوصیل یمكّن ال

 .غیر مستغلة، ویوفر للمستثمرین عوائد آمنة ومستدامة على استثماراتھم
 

 التركیز على المستھلك 
 

في عالم الیوم السریع الإیقاع، یتوقع المستھلكون المزید من خدمات التوصیل الخاصة بھم. لم یعد الأمر یتعلق بالسرعة فقط، بل  
بإعطاء الأولویة لتجربة المستھلك   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  أصبحت الشفافیة، الراحة، وتعدد الخیارات عوامل رئیسیة. تلتزم 

 :من خلال تقدیم

 :خدمة فعالة •
الاصطناعي والتحلیلات التنبؤیة، نھدف إلى من خلال الاستفادة من التقنیات المتقدمة مثل تحسین المسارات باستخدام الذكاء 

 .تقلیل أوقات التوصیل وخفض التكالیف لمستخدمینا



 :الشفافیة •
من خلال میزات التتبع الفوري، یمكن للمستھلكین مراقبة حالة التوصیلات الخاصة بھم والتواصل مباشرة مع موظفي  

 .التوصیل عند الضرورة

 :إمكانیة الوصول •
سواء في مدینة مزدحمة مثل الریاض أو في قریة نائیة، تضمن منصتنا تنفیذ التوصیلات بكفاءة وبأسعار یمكن للمستھلكین 

 .تحملھا، مما یسد الفجوة في الوصول إلى السلع الأساسیة

 النمو الموجھ نحو الأعمال 
 

بالنسبة للشركات، تعتبر خدمات التوصیل الموثوقة أمرًا ضروریاً لرضا العملاء. تجربة توصیل سیئة یمكن أن تنفر العملاء المحتملین، 

 :الشركات من خلال تقدیم التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  مما یؤثر على ولاء العلامة التجاریة. تمكن 

 :منصة قابلة للتوسع  •
مع نمو الشركات، تتطور احتیاجاتھا اللوجستیة. تم تصمیم منصتنا للتوسع بسلاسة، مما یدعم كل من الشركات الناشئة 

 .الصغیرة والشركات الكبیرة بحلول قابلة للتكیف

 :زیادة الوصول  •
من خلال تقدیم خیارات توصیل میسورة التكلفة في كل من المناطق الحضریة والریفیة، یمكن للشركات الوصول إلى قواعد  

 .عملاء جدیدة كانت محدودة سابقاً بسبب التحدیات اللوجستیة

 :شراكات تجاریة •
نتعاون بنشاط مع الشركات لتشكیل شراكات استراتیجیة، مما یمكنھم من الإعلان عن منتجاتھم مباشرة للمستھلكین من خلال 

 .منصتنا، مما یعزز الرؤیة والتفاعل
 

 عوائد موجھة نحو المستثمرین 
 

 :تم بناء منصتنا على نموذج أعمال مستدام وشفاف یضمن عوائد متسقة وتنافسیة للمستثمرین. نحن ملتزمون بتقدیم

 :عوائد مالیة مستقرة •
% من الأرباح الصافیة للمشروع، بما یتناسب مع حیازاتھم 13.98سیحصل المستثمرون على عائد سنوي مضمون بنسبة 

% أو أكثر من رأس المال المستثمر في التوكنات سنویاً، مما یضمن  60. یعادل ھذا العائد حوالي HCTمن توكنات 
عوائد مجزیة لحاملي التوكنات. یتیح ھذا النموذج المزدوج الأمان المالي من خلال الأصول الملموسة، مع تمكین المستثمرین 

 من الاستفادة المباشرة من نجاح الشركة التشغیلي. 

 :الشفافیة المطلقة •
سیتم توثیق جمیع الأنشطة المالیة بدقة، مع تقدیم تقاریر منتظمة للمستثمرین لضمان وضوح التواصل وبناء الثقة. كما سیتیح  



لوحة التحكم الخاصة بالمستثمرین لكل مستثمر مراقبة التوكنات الخاصة بھم، والأرباح المتراكمة، والمؤشرات الرئیسیة  
 الأخرى في الوقت الفعلي. 

 :الأولویة للوصول إلى المناطق الرئیسیة •
سیتمتع حاملو التوكنات بفرصة فریدة للحصول على حقوق حصریة لتشغیل تطبیق التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل في  

مدن محددة داخل المملكة العربیة السعودیة. یتیح لھم ذلك أن یصبحوا وكلاء تجاریین في المناطق المخصصة لھم، مما یوفر  
 ركة النشطة في نمو الشركة. تغطیة أكثر تركیزًا وفعالیة للسوق مع المشا

 إنھا تتعلق بتقدیم القیمة —رؤیتنا تتجاوز مجرد توصیل البضائع 

تطبیق التطبیق المتعدد  سواء من خلال تقدیم الراحة للمستھلكین، أو تعزیز نمو الأعمال، أو ضمان عوائد مستقرة للمستثمرین، تھدف 

 .إلى وضع معیار جدید لخدمات التوصیل في المملكة العربیة السعودیة المتاجر للتوصیل

، والالتزام بالأسعار  Absher Halanمن خلال الجمع بین التكنولوجیا المتقدمة والشراكات الاستراتیجیة، مثل تلك مع 

 .المعقولة والشفافیة، نقوم ببناء منصة تلبي الاحتیاجات المتطورة لاقتصاد الیوم
 

 أھداف المشروع 
وترویج منصتنا،  لتحقیق النجاح في المملكة العربیة السعودیة، وضعنا أھدافاً واضحة وقابلة للتنفیذ. ستوجھ ھذه الأھداف تطویر ونشر 

ع  مع ضمان الربحیة والقابلیة للتوسع وتقدیم القیمة لجمیع الأطراف المعنیة. تتبع أھدافنا تقدمًا منظمًا لضمان بناء أساس قوي قبل توسی 

 .العملیات وزیادة الإیرادات

 :أھداف المشروع
لتحقیق النجاح في المملكة العربیة السعودیة، وضعنا أھدافاً واضحة وقابلة للتنفیذ. ستوجھ ھذه الأھداف تطویر ونشر وترویج منصتنا،  

ع  مع ضمان الربحیة والقابلیة للتوسع وتقدیم القیمة لجمیع الأطراف المعنیة. تتبع أھدافنا تقدمًا منظمًا لضمان بناء أساس قوي قبل توسی 

 .ات وزیادة الإیراداتالعملی 
 

 : إطلاق العملیات وترسیخھا 1الھدف 
 

 .التركیز الأولي على إطلاق المنصة في الأسواق الرئیسیة داخل المملكة العربیة السعودیة لضمان الكفاءة التشغیلیة واعتماد المستخدمین

 .بدء العملیات في المدن الكبرى لجذب أكبر قاعدة عملاء وبناء رؤیة قویة للعلامة التجاریة :الإطلاق التدریجي  •

تطویر شبكة توصیل موثوقة بأسطول متنوع من المركبات وأنظمة تحسین المسارات  :بناء البنیة التحتیة اللوجستیة •

 .لضمان التسلیم في الوقت المحدد

جمع الملاحظات خلال المراحل المبكرة لتحسین میزات وخدمات المنصة قبل التوسع إلى مناطق  :الاختبار والتحسین •

 .إضافیة



 

 : زیادة الإیرادات2الھدف 
 

 :بمجرد إنشاء العملیات، یتحول التركیز إلى تولید الإیرادات من خلال مصادر متنوعة وقابلة للتوسع

 .تنفیذ استراتیجیات تسعیر تنافسیة لجذب المستخدمین مع الحفاظ على ھوامش ربح جیدة :رسوم التوصیل •

 .تقدیم فرص إعلانیة داخل التطبیق للتجار والشركات للترویج لمنتجاتھم مباشرة للمستخدمین :إیرادات الإعلانات •

 .تقدیم خطط ممیزة للشركات تتضمن مواقع ممیزة، تحلیلات متقدمة، وأدوات ترویجیة حصریة :خدمات الاشتراك •

كمكافآت ولعروض Halan Capital Token (HCT) استخدام رموز :تحقیق الدخل من التوكنات •

 .حصریة وخدمات إضافیة لزیادة تفاعل المستخدمین وولائھم
 

 

 مدن إضافیة في المملكة العربیة السعودیة : التوسع إلى 3الھدف 
 

 :بعد إنشاء أساس قوي، التوسع في العملیات لتغطیة المزید من المدن في جمیع أنحاء البلاد

تقدیم فرص أولویة للمستثمرین لإدارة العملیات في مدن محددة، لضمان الخبرة المحلیة   :إدارة المناطق من خلال الوكلاء  •

 .وتغطیة أفضل للسوق 

التعاون مع مزودي الخدمات اللوجستیة من الأطراف الثالثة لتعزیز التغطیة في المناطق الریفیة   :الشراكات اللوجستیة •

 .والمحرومة
 الخدمات متعددة الفئات  •

مجموعة متنوعة وشاملة من الخدمات المصممة لتلبیة احتیاجات قاعدة   تطبیق التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیلتشمل منصة 

 :مستخدمین واسعة والشركات من مختلف القطاعات. الفئات تشمل

 .توصیل وجبات الطعام من المطاعم المحلیة والعالمیة :المطاعم .1

 .منتجات طازجة، مواد غذائیة، ومستحضرات سوبر ماركت :الأسواق  .2

 .تشمل الملابس، الأحذیة، المجوھرات، العطور، الھدایا، الإلكترونیات، وأكثر :المتاجر  .3

 .أغذیة وإكسسوارات واحتیاجات الحیوانات الألیفة :المنتجات الخاصة بالحیوانات الألیفة  .4

 .قطع غیار، إطارات، ولوازم صیانة السیارات :السیارات  .5



 .أثاث المنازل والمكاتب، بالإضافة إلى منتجات الدیكور الداخلي والخارجي :الدیكور والأثاث  .6

 .معدات البناء، الأدوات الیدویة، ومنتجات العنایة بالحدائق :العدد والحدائق .7

 .توفیر السلع بكمیات كبیرة لدعم الشركات والمشاریع  :الجملة .8

 .الربط المباشر مع المصانع لتلبیة الطلبات المخصصة أو بالجملة :المصانع  .9

 .الكتب، الأدوات المدرسیة، والمستلزمات المكتبیة :المكتبات والقرطاسیة .10

 .توصیل الأدویة والمستلزمات الطبیة للمنازل :الصیدلیات .11

 .توفیر المعدات والإمدادات الطبیة للعیادات والمستشفیات :(Medical Supply) معدات طبیة  .12

 .شراء وبیع المنتجات المستعملة مثل الأثاث، الأجھزة المنزلیة، والملابس :المستعملات  .13

 
 : بناء وعي قوي بالعلامة التجاریة 4الھدف 

 

 .كقائد في السوق من خلال إنشاء وجود قوي ومحلي للعلامة التجاریة التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  وضع 

 .تصمیم حملات تسویقیة مخصصة للثقافة السعودیة، مع التركیز على التكلفة المعقولة، الراحة، والموثوقیة :حملات محلیة •

 .التعاون مع المؤثرین المحلیین لبناء الثقة وزیادة اعتماد المستخدمین :شراكات مع المؤثرین •

 .تقدیم خصومات ومزایا خلال الإطلاق الأولي لجذب المستخدمین والشركات بسرعة :عروض الإطلاق الترویجیة  •

 .رعایة الفعالیات والمبادرات التي تعزز الولاء وتضع المنصة كشریك موثوق بھ في المجتمع :التفاعل المجتمعي •
 

 : تعزیز تجربة المستثمر 5الھدف 
 

 .للحفاظ على ثقة المستثمرین وضمان التفاعل طویل الأجل، نحن ملتزمون بتقدیم الأمان والشفافیة مع تولید القیمة

 :دعم الأصول الملموسة  •
مركباتنا، البنیة التحتیة  بأصول حقیقیة، مثل أسطول  Halan Capital Token (HCT)سیتم ربط رموز 

 للتوصیل، والتكنولوجیا الخاصة بنا. بینما سیقوم الشركاء المستقلون بتنفیذ العدید من عملیات التوصیل، ستعزز الاستثمارات المستقبلیة

 .في المركبات والبنیة التحتیة قدراتنا اللوجستیة بشكل مستدام



 :الاستثمارات العقاریة •
لتنویع مصادر الإیرادات وتعزیز عوائد المستثمرین، سنستثمر في الأصول العقاریة. ستولد ھذه الاستثمارات أرباحًا إضافیة للشركة  

 .وحاملي الرموز، مما یعزز القیمة والاستقرار طویل الأجل للمنصة ویضمن تدفقات إیرادات ثابتة

 :عوائد مضمونة •
أو أكثر من رأس المال   %60، بما یعادل من الأرباح الصافیة للمشروع  %13.98نلتزم بتقدیم عائد سنوي لا یقل عن  

یضمن ھذا النموذج الأمن المالي من خلال الأصول الملموسة، مع السماح للمستثمرین بالاستفادة مباشرة  .المستثمر في الرموز سنویًا 

 .من النجاح التشغیلي للشركة

 :الشفافیة  •
سیتم تقدیم تقاریر مالیة منتظمة وتحدیثات شاملة حول أداء الرموز واستحواذ الأصول، مما یضمن بقاء المستثمرین على اطلاع دائم. 

مراقبة الرموز الخاصة بھم، الأرباح المتراكمة، والبیانات الرئیسیة الأخرى في الوقت   لوحة التحكم الخاصة بالمستثمرینكما ستتیح 

 .الفعلي، مما یعزز الثقة والاستقرار
 

 : تعزیز الابتكار والتحسین 6الھدف 
 

 .الابتكار ھو جوھر ضمان أن تظل منصتنا تنافسیة، فعالة، وسھلة الاستخدام

استخدام الذكاء الاصطناعي لتحسین المسارات، خفض التكالیف، وزیادة كفاءة  :الذكاء الاصطناعي والتحلیلات التنبؤیة •

 .التوصیل

 .التوكنات والتمویلات من خلال تقنیة البلوكشینضمان الأمان والشفافیة للمعاملات عبر  :دمج البلوكشین  •

 .جمع ملاحظات المستخدمین والشركات بانتظام لتنفیذ تحدیثات ومیزات قیمة جدیدة :حلقة تغذیة راجعة للمستخدمین •
 

 : بناء نظام ولاء7الھدف 
 

 .استراتیجیات الاحتفاظ بالمستخدمین ضروریة لتحقیق النمو المستدام والمشاركة طویلة الأجل 

لمكافأة المستخدمین المتكررین  Halan Capital Token (HCT) استخدام رموز :برنامج مكافآت الولاء •

 .وتشجیع ولاء المنصة

 .تحفیز المستخدمین لجلب عملاء جدد إلى المنصة، مما یعزز النمو العضوي :برنامج الإحالة •

 .المبیعات والإعلانات المستھدفة لتعظیم نجاحھم على المنصةتوفیر میزات متقدمة للشركات مثل تحلیلات  :أدوات التجار •



 

المنصة الرائدة لخدمات التوصیل في المملكة العربیة  التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل تشكل ھذه الأھداف أساس استراتیجیتنا لجعل 
السعودیة. من خلال التركیز على النمو المرحلي، وتنوع مصادر الإیرادات، وبناء وعي قوي بالعلامة التجاریة، والمیزات المبتكرة،  

 .نضمن النجاح طویل الأجل للمستھلكین والشركات والمستثمرین على حد سواء
 

 خارطة طریق المشروع وھیكلھ المالي 
 

لتحقیق ھذا المشروع بنجاح، قمنا بتطویر خارطة طریق مفصلة وھیكل مالي مصمم خصیصًا لسوق المملكة العربیة السعودیة. یضمن 
عبر المدن الرئیسیة، مع تقدم واضح یسمح لنا   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل ھذا النھج المرحلي نشرًا سلسًا وناجحًا لمنصة 

 .بتحسین العملیات وزیادة القابلیة للتوسع

 المرحلة الأولى: الإطلاق في جدة 
 

الاقتصادي الرئیسي في المملكة العربیة السعودیة. تھدف ھذه المرحلة إلى  تركز المرحلة الأولى على إطلاق المنصة في جدة، المركز 

 .بناء الأساس للمنصة وتحقیق اعتماد قوي في السوق 

 دولار أمریكي  43,679,242 :إجمالي قیمة المشروع •

 دولار أمریكي  6,110,000من المشروع، ما یعادل  %13.98 :عرض الاستثمار الأولي  •

 Halan Capital Token (HCT) :اسم الرمز •

 .% من إجمالي الإصدار)60رمز للبیع ( 3,600,000 :إجمالي عدد الرموز المتاحة •

 .دولار أمریكي لكل رمز  1.06 :المرحلة الأولى  •

 .دولار أمریكي لكل رمز  1.60 :المرحلة الثانیة •

 .دولار أمریكي لكل رمز  2.00 :المرحلة الثالثة •

 :یعادل رمز، بما  100 :الحد الأدنى للشراء  •

o  106.00 في المرحلة الأولى   دولار أمریكي.   

o  160.00 في المرحلة الثانیة دولار أمریكي. 

o  200.00 في المرحلة الثالثة  دولار أمریكي. 
 



 :المجالات الرئیسیة للتركیز

والشراكات مع مقدمي  إنشاء شبكة توصیل موثوقة تشمل المركبات، الأنظمة التكنولوجیة،  :البنیة التحتیة اللوجستیة .1

 .الخدمات المحلیین

 .جذب شركات محلیة لتقدیم مجموعة متنوعة من الخیارات للمستخدمین :الشراكات التجاریة .2

 .تصمیم وتنفیذ حملات مستھدفة لجذب العملاء والشركات في جدة  :حملات تسویقیة .3

 .تصبح المنصة جاھزة للعمل بالكامل بعد شھر واحد من انتھاء بیع الرموز :الإطلاق التشغیلي .4
 

 

 المرحلة الثانیة: التوسع إلى الریاض
 

 .تركز ھذه المرحلة على التوسع في الریاض، العاصمة السعودیة، للاستفادة من حجم السوق الكبیر والتنویع في الطلب

 .الإلكترونیةتعُتبر الریاض سوقاً رئیسیاً بفضل عدد سكانھا الكبیر ونشاطھا الكبیر في التجارة  :طلب السوق •

 .توسیع البنیة التحتیة اللوجستیة التي تم إنشاؤھا في جدة لتلبیة الطلبات الفریدة للریاض :تحسین الخدمات اللوجستیة  •

 .التعاون مع علامات تجاریة جدیدة وتوسیع الشراكات  :التوسع في السوق  •

 .التركیز على إبراز الراحة والقدرة التنافسیة للتطبیق في الریاض :حملات تسویقیة محلیة •
 

 

 المرحلة الثالثة: التوسع إلى الدمام والمناطق المحیطة 
 

 .تعُد الدمام بوابة إلى المنطقة الشرقیة، حیث توُفر وصولاً إلى مناطق صناعیة وسكانیة رئیسیة :الموقع الاستراتیجي •

 .التعاون مع شركاء توصیل محلیین لتوفیر الخدمات في المناطق الأقل تغطیة :تغطیة المناطق الریفیة  •

 .ضمان تلبیة احتیاجات العملاء والشركات في المنطقة الشرقیة :تكییف الخدمات •
 

 



 المرحلة الرابعة: التوسع إلى مدن أخرى 
 

 .استھداف المدن الثانویة ذات إمكانات نمو عالیة :النمو الإقلیمي  •
 .الثقافیة واللوجستیة لكل مدینةتخصیص العملیات لتتناسب مع الاحتیاجات  :التكیف المحلي  •
 .تقدیم خدمات مخصصة مثل التوصیل الخاضع للرقابة الحراریة :الخدمات المتنوعة  •
 .تعزیز القابلیة للتوسع من خلال الشراكات المحلیة :المرونة التشغیلیة •

 

 النمو طویل الأجل وتنویع الأصول 
 

 :تعزیز القیمة طویلة الأجلبعد تحقیق التغطیة الوطنیة، سیتحول التركیز إلى 

 .إنشاء تدفقات إیرادات إضافیة لحاملي الرموز :الاستثمارات العقاریة •

 .تحسین كفاءة الخدمات باستخدام الذكاء الاصطناعي والبلوكشین :التطور التكنولوجي •
 

 

 ملخص التوسع المرحلي 
 

 .تأسیس المنصة في جدة، مع التركیز على الخدمات اللوجستیة، الشراكات، والتمیز التشغیلي :المرحلة الأولى (جدة) .1

 .توسیع العملیات إلى الریاض، بالاستفادة من الدروس المستفادة في جدة لاختراق سوق أكبر :المرحلة الثانیة (الریاض) .2

الرئیسیة في  التوسع إلى الدمام والمناطق المحیطة، لضمان تغطیة شاملة للمناطق الحضریة  :المرحلة الثالثة (الدمام) .3

 .المملكة العربیة السعودیة

توسیع نطاق المنصة إلى مدن إضافیة، لتحقیق تغطیة وطنیة وإنشاء نظام توصیل شامل  :المرحلة الرابعة (مدن أخرى) .4

 .یمكن الوصول إلیھ
 

 

 



 نموذج الإیرادات 
 

الحفاظ على الربحیة أثناء توسیع العملیات في جمیع  تم تصمیم نموذج الإیرادات الخاص بنا لتوفیر مصادر دخل متعددة، مما یضمن 

 .أنحاء المملكة العربیة السعودیة. تشمل ھذه المصادر رسوم التوصیل، الشراكات التجاریة، والإعلانات
سیتم تنفیذ ھذه الاستراتیجیات تدریجیاً مع توسع المنصة في المملكة، بدءًا من جدة في المرحلة الأولى. وفي المراحل اللاحقة، سنقوم 

 .بتحسین ھذه الاستراتیجیات وتوسیع نطاقھا لتحقیق أقصى إمكانات الإیرادات في الریاض، الدمام، والمدن الأخرى
 

 رسوم التوصیل 
 :(B2C) توصیل الشركات إلى المستھلك

ستدفع الشركات رسوم توصیل للشحنات التي تتم عبر منصتنا. ستختلف ھذه الرسوم حسب حجم الشحنة، المسافة، ونوع المركبة  

 .المطلوبة. سنحافظ على أسعار تنافسیة لضمان تحقیق الشركات قیمة من استخدام منصتنا، مع تحفیز الاستخدام المتكرر

 :(C2C) توصیل المستھلك إلى المستھلك
ستمكّن منصتنا الأفراد أیضًا من إرسال الطرود مباشرة إلى مستھلكین آخرین. ستكون ھذه المیزة مفیدة بشكل خاص للتوصیلات غیر 

لتشجیع   B2C بمعدل أقل مقارنة بتوصیل C2C التجاریة، مثل الأغراض الشخصیة، الھدایا، أو السلع المستعملة. سیتم تحدید رسوم
الاستخدام الیومي. كما سنوفر خیارات مرنة مثل التوصیل في نفس الیوم في المناطق الحضریة وخیارات أكثر توفیرًا وبطیئة للمناطق  

 .الریفیة

 الشراكات التجاریة 
 

تشكل الشراكات الاستراتیجیة مصدر دخل مھمًا. من خلال التعاون مع الشركات المحلیة والدولیة، نھدف إلى تقدیم فرص ترویجیة 

 :حصریة وخیارات إعلانیة مباشرة على منصتنا. تشمل مصادر الإیرادات الرئیسیة من الشراكات ما یلي

  :التطبیقالإعلانات داخل  

 .یمكن للشركات شراء مواقع ممیزة لعرض منتجاتھا وخدماتھا بشكل بارز داخل التطبیق
 القوائم الممولة 
 .یمكن لتجار التجزئة رعایة منتجاتھم لتظھر في أعلى نتائج البحث أو الأقسام الممیزة، مما یزید من رؤیتھا للمستھلكین :
 خصومات الشراكة 
 .التعاون مع العلامات التجاریة لتقدیم خصومات على المشتریات التي تتم عبر منصتنا لتعزیز حجم الطلبات وبناء ولاء العملاء :
 الحملات المشتركة ذات العلامة التجاریة  

 .ستستفید الحملات المشتركة مع العلامات التجاریة المعروفة من سمعتھا مع تعزیز انتشار منصتنا ومصداقیتھا :

 .لا یولد ھذا النموذج الإیرادات فقط، ولكنھ یعزز أیضًا تجربة المستھلك من خلال توفیر وصول إلى عروض ملائمة ومخصصة 



 

 الإعلانات 
 

ستعمل منصتنا أیضًا كوسیلة إعلانیة للشركات التي تسعى إلى استھداف شرائح سكانیة محددة في المملكة العربیة السعودیة. مع البیانات  

 :یليالمحلیة الدقیقة، سنقدم ما 

  :الإعلانات المستھدفة 
باستخدام بیانات المستھلك، یمكن للشركات تقدیم إعلانات ذات صلة عالیة للمستخدمین بناءً على موقعھم، تاریخ الشراء، وتفضیلاتھم، 

 .مما یضمن أقصى عائد على الإنفاق الإعلاني

 
 :الإعلانات الموجھة جغرافیًا

 .الإعلانات المصممة لمناطق جغرافیة محددة ستفید الشركات المحلیة مثل المتاجر التقلیدیة، من خلال جذب العملاء القریبین 
من خلال الجمع بین الإعلانات والشراكات التجاریة، ننوع مصادر الإیرادات لدینا، مما یضمن الاستقرار المالي حتى في ظل ظروف  

 .السوق المتغیرة
 

 عوائد المستثمرین 
 

في المملكة العربیة السعودیة. لضمان ھذه الثقة، قمنا   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل تعد ثقة المستثمرین أمرًا حیویاً لنجاح 

 .بتصمیم نموذج استثماري یركز على الأمان، الشفافیة، والربحیة
 

 عائد سنوي مضمون 
 

أو أكثر من  %60، بما یعادل من الأرباح الصافیة للمشروع %13.98یتم ضمان حصول المستثمرین على عائد سنوي لا یقل عن 

یضمن ھذا النموذج تدفق دخل مستقر وقابل للتنبؤ، مما یوفر الأمان المالي بغض النظر عن  .رأس المال المستثمر في التوكنات سنویًا 

 .تقلبات السوق. یناسب ھذا النموذج المستثمرین الذین یبحثون عن خیار منخفض المخاطر لتنویع محافظھم الاستثماریة
 

 نموذج تقاسم الأرباح 
 

، بما یعادل الحد الأدنى المضمون. ومع ذلك، إذا كانت  من صافي أرباح المشروع %13.98كبدیل، سیحصل المستثمرون على 
أرباح المشروع الصافیة مرتفعة، فإن حصة المستثمرین من الأرباح ستتجاوز العائد المضمون، مما یعزز ارتباط عوائدھم مباشرة بأداء 

 .شغیلي المشروع. یضمن ھذا النموذج مكافأة المستثمرین على دعمھم للمشروع، ویعكس نجاح المنصة الت 



 

 المدفوعات السنویة 
 

 .المنصة وإعادة استثمار عوائدھم حسب رغبتھمسیتم حساب العوائد وتوزیعھا سنویاً. یتیح ذلك للمستثمرین مراقبة أداء 
 

 إدارة العملیات في المدن الرئیسیة 
 

سیحظى المستثمرون الذین یشترون الرموز بفرصة تولي السیطرة التشغیلیة للمنصة في مدن محددة داخل المملكة العربیة السعودیة. 

 .المرحلة الأولى، یلیھا التوسع إلى الریاض والدمام في المراحل اللاحقة سیتم طرح ھذه الفرصة على مراحل، بدءًا من جدة خلال 
كعملاء تجاریین، سیقوم المستثمرون بإدارة التسویق المحلي، تطویر الأعمال، والعلاقات مع الشركاء الإقلیمیین، مما یولد مصادر دخل 

 .إضافیة من خلال عملیاتھم في المدن 
 

 مزایا التوكن 
 

 .یدمج نموذج الاستثمار المبتكر لدینا تقنیة البلوكشین لإنشاء إطار عمل آمن وشفاف ولامركزي للمستثمرین
 

 الأمان القائم على البلوكشین
 

تخضع جمیع الاستثمارات لعقود ذكیة، مما یضمن توزیع المدفوعات تلقائیاً بناءً على شروط محددة مسبقاً دون خطر  :العقود الذكیة  •

 .التلاعب أو الأخطاء البشریة
یمكن للمستثمرین تداول أو بیع التوكنات الخاصة بھم في الأسواق الثانویة، مما یوفر السیولة والمرونة  :سیولة التوكن  •

 .لاستثماراتھم 
 

 مدعوم بأصول ملموسة 
 

 :مدعوم بأصول حقیقیة، تشمل Halan Capital Token (HCT)على عكس التوكنات المضاربة، فإن 
 .أسطولنا المتنامي من مركبات التوصیل والبنیة التحتیة اللوجستیة •
 .استثمارات عقاریة ستولد أرباحًا إضافیة للشركة وحاملي التوكنات •

 .ھذا یضمن أن التوكنات مرتبطة بقیمة ملموسة، مما یعزز الثقة ویقلل من المخاطر المرتبطة بالاستثمارات الرقمیة



 

 خطة التوسع 
 التطبیق المتعدد المتاجر للتوصـیل  اسـتراتیجیتنا للتوسـع لتعظیم النمو مع تقلیل المخاطر. بدلاً من اتباع نھج عالمي، سـتركزتم تصـمیم  

بشـكل حصـري على تأسـیس وجود قوي في جمیع أنحاء المملكة العربیة السـعودیة. یسـمح ھذا النھج المرحلي لنا بتحسـین البنیة التحتیة  

 .اللوجستیة واستراتیجیات التسویق ونموذج الأعمال مع التكیف مع الخصائص الثقافیة والاقتصادیة الفریدة للسوق السعودي
 

 المرحلة الأولى: الإطلاق في جدة 
 

تركز المرحلة الأولى من المشروع على إطلاق المنصة في جدة، المركز الاقتصادي للمملكة وسوق حیوي للتجارة الإلكترونیة 

 .اللوجستیةوالخدمات 

 .ستكون المنصة جاھزة للعمل بالكامل خلال شھر واحد من انتھاء بیع التوكنات  :تاریخ الإطلاق المستھدف  •
إنشاء شبكة توصیل قویة مع أسطول متنوع من المركبات، بما في ذلك الشاحنات، البیك أب، الفانات،  :البنیة التحتیة اللوجستیة •

 .الدراجات الھوائیة، والدراجات الناریة، مع دمج شركاء توصیل مستقلین لضمان قابلیة التوسع
بناء الوعي بالعلامة التجاریة من خلال الحملات المحلیة، التعاون مع المؤثرین، والشراكات مع الشركات   :استراتیجیة التسویق •

 .المحلیة البارزة
ستخدمین، والتعامل مع الاستفسارات والشكاوى إطلاق فریق خدمة عملاء متعدد اللغات لتقدیم المساعدة السلسة للم  :دعم العملاء •

 .والطلبات بكفاءة
 

 المرحلة الثانیة: التوسع إلى الریاض
 

في المرحلة الثانیة، ستتوسع العملیات إلى الریاض، العاصمة وأكبر مدینة في المملكة العربیة السعودیة. توفر الریاض إمكانات نمو  

 .كبیرة نظرًا لكثافتھا السكانیة العالیة، بنیتھا التحتیة المتقدمة، وزیادة نشاط التجارة الإلكترونیة

بناءً على البنیة التحتیة للتوصیل التي تم إنشاؤھا في جدة، لتوسیع العملیات بشكل فعال لتلبیة الطلبات   :الخدمات اللوجستیة المحسّنة •

 .اللوجستیة الفریدة للریاض
 .جذب المزید من الشركات عبر فئات مختلفة لتعزیز سوق المنصة :توسیع الشراكات •
تنفیذ استراتیجیات تسویق مصممة خصیصًا لسكان الریاض المتنوعین، مع التركیز على التكلفة المعقولة  :حملات تسویقیة محلیة  •

 .والراحة
 



 المرحلة الثالثة: التوسع إلى الدمام
 

مدینة في المنطقة الشرقیة بالمملكة العربیة السعودیة. تعُرف الدمام بأھمیتھا  تركز المرحلة الثالثة على التوسع إلى الدمام، أكبر 

 .الاقتصادیة والصناعیة، وتعمل كبوابة إلى المناطق المحیطة

 .إنشاء حضور في الدمام لاغتنام فرص التجارة الإلكترونیة والنمو السكاني في المنطقة الشرقیة :الموقع الاستراتیجي •
 .الشراكة مع أفراد توصیل مستقلین لتوسیع الخدمات إلى المناطق النائیة والمحرومة المحیطة بالدمام :تغطیة المناطق الریفیة •
 .تكییف الخدمات لتلبیة احتیاجات المستھلكین والشركات في الدمام، وضمان حلول توصیل فعالة وموثوقة :التكیف المحلي •

 

 المرحلة الرابعة: التوسع إلى مدن أخرى في جمیع أنحاء المملكة 
 

 .في المرحلة الرابعة، ستتوسع المنصة إلى مدن إضافیة، مما یضمن تغطیة وطنیة وإمكانیة الوصول

 .استھداف المدن الثانویة ذات الطلب المتزاید على التجارة الإلكترونیة والخدمات اللوجستیة :النمو الإقلیمي الاستراتیجي  •
إبراز الخدمات متعددة الفئات التي تقدمھا المنصة لتلبیة احتیاجات المستخدمین المتنوعة في المناطق   :عروض خدمات شاملة •

 .الجدیدة 
 .التعاون مع أفراد التوصیل المحلیین ومقدمي الخدمات اللوجستیة لضمان التوسع السلس في جمیع أنحاء المملكة :المرونة التشغیلیة •

 

 خطة توزیع التوكنات
تم تصمیم خطة توزیع التوكنات لضمان الشفافیة والعدالة والقیمة لجمیع المستثمرین، مع دعم الإطلاق الناجح وقابلیة التوسع لمنصة 

تطبیق التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل في المملكة العربیة السعودیة. تسلط ھذه الخطة الضوء على تخصیص التوكنات عبر مراحل  
 رصًا للمستثمرین الأوائل للاستفادة من خصومات حصریة.مختلفة، مما یوفر ف

 

 نظرة عامة على المشروع 
 دولار أمریكي  43,679,242 :إجمالي قیمة المشروع •

 %13.98 :النسبة المعروضة في السوق •

 دولار أمریكي  6,110,000 :إجمالي قیمة العرض في السوق •

 .دولار أمریكي حسب المرحلة  2.00دولار و   1.06یتراوح بین  :سعر التوكن  •
 توكن  6,000,000 :إجمالي عدد التوكنات المصدرة •

 



 توزیع التوكنات حسب المراحل 
 

 :یتم تقسیم عرض التوكنات إلى ثلاث مراحل متمیزة، ولكل مرحلة ھیكل تخصیص وخصم خاص بھا لتشجیع المشاركة المبكرة

 المرحلة الأولى: المستثمرون الأوائل 
 .دولار أمریكي لكل توكن (السعر الأدنى المتاح خلال المراحل الثلاث) 1.06 :السعر •

 .دولار أمریكي 530,000 :القیمة المخصصة •

 .توكن 500,000 :عدد التوكنات •

 .دولار أمریكي 106.00توكن، ما یعادل  100 :الحد الأدنى للشراء •

 .توكن 81,000دولار أمریكي، ما یعادل  85,860 :الحد الأقصى للشراء •

 .دولار أمریكي 85,860 : الحد الأعلى للتمویل  •

 .دولار أمریكي 106 :الحد الأدنى للتمویل •

 .أشھر بعد إدراج التوكن 6 :فترة الحظر •

 :التفاصیل  •
 .تھدف ھذه المرحلة إلى مكافأة المستثمرین الأوائل بالسعر الأدنى، مما یشجع المشاركة المبكرة ویخلق زخمًا قویاً للمشروع 

 :الجولةمدة  •
 . 2025 یونیو 23 في وتنتھي یومًا، 30 لمدة وتستمر 2025 مایو 25 في بدأت 

 
 المرحلة الثانیة: العرض العام 

 .دولار أمریكي لكل توكن 1.60 :السعر •

 .دولار أمریكي2,480,000 :القیمة المخصصة •

 .توكن 1,550,000 :عدد التوكنات •

 .دولار أمریكي 160.00توكن، ما یعادل  100 :للشراءالحد الأدنى  •

 .توكن 50,000دولار أمریكي، ما یعادل  80,000 :الحد الأقصى للشراء •

 .دولار أمریكي 80,000 : الحد الأعلى للتمویل  •



 .دولار أمریكي  160 : الحد الأدنى للتمویل •

 .أشھر بعد إدراج التوكن 5 :فترة الحظر •

 :التفاصیل •
التوكنات المشتراة في ھذه المرحلة مخصصة للداعمین الأوائل الذین یلتزمون بالنجاح طویل الأجل للمشروع. تطُبق قیود 

 .الحظر لضمان الدعم المستدام ومنع التداول المبكر

 :مدة الجولة •
 2025 یولیو 27 في وتنتھي یومًا، 30 لمدة وتستمر 2025 یونیو 28 في تبدأ

 
 المرحلة الثالثة: العرض النھائي 

 .دولار أمریكي لكل توكن (السعر الكامل)  2.00 :السعر •

 .دولار أمریكي3,100,000 :القیمة المخصصة •

 .توكن 1,550,000 :عدد التوكنات •

 .دولار أمریكي   200.00توكن، ما یعادل  100 :الحد الأدنى للشراء •

 .توكن 44,000دولار أمریكي، ما یعادل  88,000 :الحد الأقصى للشراء •

 .دولار أمریكي 88,000 : الحد الأعلى للتمویل  •

 .دولار أمریكي  100 : الحد الأدنى للتمویل •

 .أشھر بعد إدراج التوكن 4 :فترة الحظر •

 :التفاصیل  •
یكتسب المشروع زخمًا  تمثل ھذه المرحلة العرض النھائي، حیث یمكن للمستثمرین شراء التوكنات بالسعر الكامل بینما 

 .إضافیاً ورؤیة قویة في السوق 

 :مدة الجولة •
 . 2025 سبتمبر  29 في وتنتھي یومًا، 60 لمدة وتستمر 2025 أغسطس 1 في تبدأ

 

 

 



 

 الملخص النھائي 
 دولار أمریكي  6,110,000 :إجمالي قیمة العرض •

 )من إجمالي الإصدار  %60( توكن  3,600,000 :إجمالي عدد التوكنات المعروضة •

 .مغلقة لمدة خمس سنوات)% من إجمالي الإصدار 40(توكن  2,400,000 :عدد التوكنات المحجوزة •

 .مغلقة لمدة خمس سنوات :مدة الحجز  •

التوكنات لدعم المشروع إذا دعت الحاجة بعد انتھاء فترة الخمس سنوات، سیتم استخدام ھذه  :الاستخدام بعد فترة الحجز •

 .وزیادة نموه

في حال لم یكن ھناك حاجة لاستخدام ھذه التوكنات، سیتم تمدید فترة الحجز لمدة خمس سنوات إضافیة،  :إعادة الحجز •

 .لضمان استقرار المشروع وتحقیق أھدافھ طویلة الأجل
 

 المیزات الفریدة لتطبیقنا 
 التجارة متعددة الفئات

ھو تنوع فئات التجارة التي تقدمھا. على عكس العدید من التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  أحد العوامل الممیزة الرئیسیة لمنصة 

 :منصات التوصیل التي تركز فقط على الطعام أو المنتجات التجاریة، تغطي منصتنا

 .توصیل وجبات الطعام من المطاعم المحلیة والعالمیة :المطاعم وخدمات توصیل الطعام  .1
 .منتجات طازجة، مواد غذائیة، ومستحضرات سوبر ماركت :محلات البقالة  .2
 .توصیل الأدویة والمنتجات الطبیة إلى المنازل :الصیدلیات والمستلزمات الطبیة .3
 .أغذیة وإكسسوارات واحتیاجات الحیوانات الألیفة :منتجات الحیوانات الألیفة  .4
 .منتجات البناء، الأدوات الیدویة، ولوازم تحسین المنازل :والأدوات متاجر تحسین المنازل  .5
 .معدات الزراعة والعنایة بالحدائق :المنتجات الزراعیة والبستنة .6
 .أثاث المنازل والمكاتب، بالإضافة إلى منتجات الدیكور الداخلي والخارجي  :الأثاث والدیكور المنزلي .7
 .الربط مع المصانع لتوفیر المنتجات بكمیات كبیرة أو حسب الطلب :المصانع والمنتجات بالجملة .8
 .تشمل الملابس، الأحذیة، المجوھرات، العطور، الإلكترونیات، الھدایا، وغیر ذلك :المتاجر  .9

 .معدات وإمدادات طبیة مصممة للعیادات والمستشفیات :(Medical Supply) اللوازم الطبیة .10
 .بیع وشراء المنتجات المستعملة مثل الأثاث، الأجھزة المنزلیة، والملابس :المستعملات  .11
 .الكتب، الأدوات المدرسیة، والمستلزمات المكتبیة :المكتبات والقرطاسیة .12



یتیح ھذا النھج متعدد الفئات لنا تلبیة مجموعة أوسع من احتیاجات المستھلكین، مما یزید من تكرار الطلبات ویعزز تفاعل العملاء.  
بالإضافة إلى ذلك، یفتح المجال أمام شراكات تجاریة مع مجموعة متنوعة من الشركات، من تجار التجزئة المحلیین الصغار إلى 

 .ولیة الكبرىالعلامات التجاریة الد
 

 دمج الأعمال في المناطق النائیة 
وتزوید المستھلكین بإمكانیة تلتزم منصتنا بدعم الشركات في المناطق النائیة والمحرومة، مما یمكنھا من الوصول إلى قاعدة عملاء أكبر 

 .الوصول إلى المنتجات والخدمات التي قد لا تكون متوفرة لدیھم

من خلال تمكین الشركات في المناطق النائیة من المشاركة في التجارة الإلكترونیة وخدمات التوصیل، نعزز  :النمو الاقتصادي •

 .التنمیة الاقتصادیة ونقوي قیمتنا كمنصة توصیل تلبي احتیاجات الجمیع
زیادة الرؤیة والمبیعات للشركات في المناطق المحرومة تسھم في نمو الإیرادات للمنصة، مما یخلق نظامًا بیئیاً   :زیادة الإیرادات  •

 .مفیدًا لجمیع الأطراف
 

 التحدیات والحلول 
 

 المنافسة في السوق 
الذین یقدمون خدماتھم   نون فودو جاھزسوق التوصیل في المملكة العربیة السعودیة تنافسي للغایة، مع وجود لاعبین إقلیمیین مثل 

 :من خلال الاستراتیجیات التالیة التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  للمناطق الحضریة والضواحي. ومع ذلك، تتمیز 

من خلال تقدیم أسعار توصیل تنافسیة في مدن مثل جدة، الریاض، والدمام، سنجذب   :رسوم منخفضة في المناطق الحضریة •

 .قاعدة مستخدمین كبیرة ونؤسس حضورًا قویاً في السوق بسرعة
یضمن نموذج التسعیر الخاص بنا إمكانیة الوصول للمستھلكین في المناطق المحرومة   :حلول میسورة التكلفة للمناطق النائیة •

 .والریفیة، مما یمكننا من استھداف قاعدة عملاء غالباً ما یتم تجاھلھا من قبل مقدمي الخدمات الحالیین
تغطي منصتنا مجموعة واسعة من الفئات، من البقالة إلى الأدوات، مما یجعلھا حلاً شاملاً لتلبیة جمیع  :فئات منتجات متنوعة •

 .احتیاجات المستھلكین
من خلال تصمیم استراتیجیات التسویق والعملیات لكل مدینة ومنطقة، یمكننا بناء علاقات قویة مع   :التسویق والعملیات المحلیة  •

 .الشركات والمستھلكین المحلیین، مما یضمن التوافق الثقافي والثقة
على عكس المنافسین الذین یركزون فقط على المطاعم، الأسواق، والصیدلیات، تتمیز منصتنا بتقدیم  :تنوع الفئات والخدمات •

خدمات وفئات متعددة تشمل الملابس، الإلكترونیات، الأثاث، مستلزمات الحیوانات الألیفة، الخدمات اللوجستیة، والمزید. ھناك 

 .ى العملاء، ومنصتنا ھي الوسیلة المثلى لتحقیق ذلكالعدید من الشركات التي تحتاج إلى الوصول المباشر إل
 



 البنیة التحتیة للتوصیل  
التطبیق المتعدد یعد بناء والحفاظ على بنیة تحتیة فعالة للتوصیل عبر المملكة العربیة السعودیة تحدیاً حاسمًا. لمواجھة ذلك، ستنفذ 

 :الحلول التالیةالمتاجر للتوصیل

الاستثمار في أسطول متنوع من المركبات المصممة لتلبیة الاحتیاجات المحددة لكل منطقة، بما في ذلك الشاحنات،   :أسطول شامل •
الفانات، الدراجات الناریة، والدراجات الھوائیة. بالإضافة إلى ذلك، التعاون مع شركاء توصیل مستقلین لضمان القابلیة للتوسع 

 .والمرونة
استخدام برامج إدارة لوجستیة متقدمة وخوارزمیات ذكاء اصطناعي لتحسین   :الخدمات اللوجستیة المدعومة بالذكاء الاصطناعي •

 .التوصیل، التنبؤ بالطلب، وتخصیص الموارد بكفاءة. یساعد ھذا النھج في تقلیل أوقات التوصیل وخفض التكالیف التشغیلیةمسارات 
في المناطق التي قد لا یكون من الممكن إنشاء شبكة لوجستیة كاملة بھا في البدایة، سیتم  :شراكات مع شركات التوصیل المحلیة •

 .التعاون مع شركات التوصیل المحلیة لتوسیع نطاق وصولنا مع الحفاظ على السیطرة على تجربة العملاء
 

 الامتثال القانوني 
  یتطلب التشغیل عبر مناطق مختلفة في المملكة العربیة السعودیة الالتزام الصارم بالقوانین المحلیة التي تحكم النقل، العمل، والتجارة

 :الإلكترونیة. لضمان الامتثال، سنقوم بما یلي

العمل عن كثب مع الھیئات التنظیمیة البلدیة والإقلیمیة للحصول على التراخیص والتصاریح اللازمة  :التعاون مع السلطات المحلیة •

 .قبل إطلاق العملیات في كل مدینة أو منطقة
إجراء عملیات تدقیق دوریة لضمان توافق جمیع جوانب العملیات مع القوانین المحلیة، مما یقلل من   :مراجعات الامتثال المنتظمة •

 .مخاطر عدم الامتثال 
 .تطویر برامج تدریبیة لجمیع الموظفین وفرق التوصیل لضمان معرفتھم بالقوانین المحلیة والمتطلبات التنظیمیة :برامج تدریبیة  •

لإحداث تحول جذري في مجال خدمات التوصیل في المملكة العربیة السعودیة من    التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیلفي الختام، تستعد 

 .خلال نھج مخصص یعالج التحدیات المحلیة مع الاستفادة من التقنیات المتقدمة والشراكات الاستراتیجیة
یلعب التزامنا بتوفیر خیارات توصیل میسورة التكلفة في كل من المناطق الحضریة والریفیة، إلى جانب سوقنا متعدد الفئات، دورًا  

 .محوریاً في تمیزنا في سوق تنافسي
التطبیق المتعدد المتاجر  من خلال إعطاء الأولویة لثقة المستثمرین عبر عوائد شفافة ونموذج تشغیلي قوي، نھدف إلى ترسیخ مكانة 

كمنصة التوصیل الأولى في المملكة العربیة السعودیة، مما یمھد الطریق للتوسع المستقبلي على مستوى البلاد وتحقیق   للتوصیل

 .النجاح طویل الأجل 
 



 انضموا إلینا في تشكیل المستقبل 
 

، لا تضمنون فقط فرصة   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل ندعوكم لتكونوا جزءًا من ھذه الرحلة التحویلیة. من خلال الاستثمار في 
المستھلكین، الشركات، والمجتمعات في جمیع أنحاء المملكة  مالیة واعدة، بل تساھمون أیضًا في نمو حل مبتكر مصمم لتلبیة احتیاجات 

 .العربیة السعودیة
استثماركم مدعوم بنموذج عمل قوي وأصول ملموسة، مما یضمن أمانكم ویقلل من المخاطر. معاً، یمكننا إعادة تعریف سوق التوصیل  

 .في المملكة وتمھید الطریق لمستقبل أكثر ترابطًا وسھولة في الوصول
 

لمتعدد   استثمروا في المستقبل، استثمروا في  لتطبیق ا ا
لمتاجر للتوصیل   !ا

 الملحق: ملخص المشروع الاستثماري والتوقعات المالیة 
 

 ملخص المشروع الاستثماري
 رؤیة المشروع 

 
دولار أمریكي، یوفر فرصة فریدة للدخول إلى سوق التوصیل المبتكر   43,679,242مشروعنا الاستثماري، الذي تبلغ قیمتھ 

والمتنامي بسرعة مع مخاطر منخفضة وعوائد مرتفعة. یعتمد المشروع على نظام مالي مستدام ومنتج قوي مصمم لجذب المستثمرین 
 من جمیع أنحاء العالم.

 تفاصیل العرض 
 

 .من إجمالي قیمة المشروع %23.3توكن، تمثل  6,000,000 :إجمالي التوكنات المصدرة •
 .من قیمة المشروع)  %13.98توكن ( 3,600,000 :التوكنات المعروضة للسوق •
 .حسب مرحلة البیع دولار أمریكي 2.00دولار أمریكي و  1.06یتراوح بین   :سعر التوكن الأولي •
من إجمالي التوكنات)، مغلقة لمدة خمس سنوات لضمان دعم النمو طویل   %40توكن (: 2,400,000  التوكنات المحجوزة •

 .الأجل

 .إذا دعت الحاجة بعد انتھاء فترة الخمس سنوات، سیتم استخدام ھذه التوكنات لدعم المشروع وزیادة نموه :فترة الحجز •

فترة الحجز لمدة خمس سنوات إضافیة، مما  في حال لم یكن ھناك حاجة لاستخدام ھذه التوكنات، سیتم تمدید  :تمدید الحجز •

 .یضمن استقرار المشروع واستمراریتھ



 مراحل الاستثمار 
 

 تنقسم فرصة الاستثمار إلى ثلاث مراحل، تقدم كل منھا مزایا فریدة للمستثمرین وتدعم النمو التدریجي للمشروع:

 

 

 المرحلة الأولى: مرحلة رأس المال الأولي 
 

 .أمریكي لكل توكن (السعر الأدنى المتاح خلال المراحل الثلاث)دولار  1.06 :السعر •

 .دولار أمریكي 530,000 :القیمة المخصصة •

 .توكن 500,000 :عدد التوكنات •

 .دولار أمریكي 106.00توكن، ما یعادل  100 :الحد الأدنى للشراء •

 .توكن 81,000دولار أمریكي، ما یعادل  85,860 :الحد الأقصى للشراء •

 .دولار أمریكي 85,860 :  الحد الأعلى للتمویل   •

 .دولار أمریكي 106 : الحد الأدنى للتمویل  •

 .أشھر بعد إدراج التوكن 6 :فترة الحظر •

 :التفاصیل  •
 .تھدف ھذه المرحلة إلى مكافأة المستثمرین الأوائل بالسعر الأدنى، مما یشجع المشاركة المبكرة ویخلق زخمًا قویاً للمشروع 

 :الجولةمدة  •
 . 2025 یونیو 23 في وتنتھي یومًا، 30 لمدة وتستمر 2025 مایو 25 في تبدأ

 

 

 

 

 

 

 



 المرحلة الثانیة: العرض العام 
 

 .دولار أمریكي لكل توكن 1.60 :السعر •

 .دولار أمریكي2,480,000 :القیمة المخصصة •

 .توكن 1,550,000 :عدد التوكنات •

 .دولار أمریكي 160.00توكن، ما یعادل  100 :الأدنى للشراءالحد  •

 .توكن 50,000دولار أمریكي، ما یعادل  80,000 :الحد الأقصى للشراء •

 .دولار أمریكي 80,000 : الحد الأعلى للتمویل  •

 .دولار أمریكي  160 : الحد الأدنى للتمویل •

 .أشھر بعد إدراج التوكن 5 :فترة الحظر •

 :التفاصیل  •
التوكنات المشتراة في ھذه المرحلة مخصصة للداعمین الأوائل الذین یلتزمون بالنجاح طویل الأجل للمشروع. تطُبق قیود 

 .الحظر لضمان الدعم المستدام ومنع التداول المبكر

 :مدة الجولة •
 

 2025یولیو  27یومًا، وتنتھي في  30وتستمر لمدة  2025یونیو  28تبدأ في 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 المرحلة الثالثة: العرض النھائي 
 

 .دولار أمریكي لكل توكن (السعر الكامل)  2.00 :السعر •

 .دولار أمریكي3,100,000 :القیمة المخصصة •

 .توكن 1,550,000 :عدد التوكنات •

 .دولار أمریكي 200.00توكن، ما یعادل  100 :الحد الأدنى للشراء •

 .توكن 44,000دولار أمریكي، ما یعادل    88,000 :الحد الأقصى للشراء •

 .دولار أمریكي 88,000 : الحد الأعلى للتمویل  •

 .دولار أمریكي  100 : الحد الأدنى للتمویل •

 .أشھر بعد إدراج التوكن 4 :فترة الحظر •

 :التفاصیل  •
الكامل بینما یكتسب المشروع زخمًا  تمثل ھذه المرحلة العرض النھائي، حیث یمكن للمستثمرین شراء التوكنات بالسعر 

 .إضافیاً ورؤیة قویة في السوق 

 :مدة الجولة •
 

 .2025سبتمبر  29یومًا، وتنتھي في  60وتستمر لمدة  2025أغسطس  1تبدأ في 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 أسباب الاستثمار 
 

 :(ROI) عائد استثماري مرتفع •
یتوقع أن تنمو قیمة التوكنات بشكل ملحوظ بسبب الطلب المتزاید والعرض المحدود. بناءً على التوقعات، قد یحقق المستثمرون في 

 .بنھایة الجولة الثالثة دولار أمریكي 2إذا وصلت قیمة التوكن إلى  %88.6المرحلة الأولى عائد استثماري یصل إلى 

 :نظام مالي مستدام •
توكن) لدعم المشروع، مع الاحتفاظ بھا لمدة خمس سنوات لضمان  2,400,000( من التوكنات الصادرة %40سیتم استخدام  

 .توكن) یضمن ارتفاع القیمة تدریجیاً مع توسع المشروع  6,000,000استقرار القیمة وزیادة الطلب المستقبلي. العرض المحدود (

 :فرصة حصریة للمستثمرین الأوائل •
 :المراحل الأولى من البیع أسعارًا منخفضة، مما یجعل الاستثمار مربحًا. على سبیل المثالتوفر 

 .دولار   1.06سعر التوكن  :الجولة الأولى •

 .دولار   1.60سعر التوكن  :الجولة الثانیة •

 .دولار  2.00سعر التوكن  :الجولة الثالثة •
 .ھذا التدرج في الأسعار یسمح للمستثمرین الأوائل بتحقیق مكاسب كبیرة بمجرد ارتفاع قیمة التوكنات في السوق 

 :رؤیة طویلة الأجل •
خارطة الطریق تتضمن مراحل واضحة لتطویر المشروع، بناء شراكات استراتیجیة، وزیادة الطلب على التوكنات. یضمن ھذا النموذج 

 .استدامة المشروع وتعزیز قیمتھ على المدى الطویل
 

 

 واستراتیجیات التخفیف تقییم المخاطر 
بینما یعتمد نموذج أعمالنا على أساس قوي، ندرك أن المخاطر المحتملة قد تؤثر على نجاح المشروع. لمعالجة ذلك، قمنا بتطویر  

 .استراتیجیات قویة لتخفیف ھذه المخاطر وضمان الاستدامة طویلة الأجل

 التقلبات الاقتصادیة

 .التغیرات في الظروف الاقتصادیة على إنفاق المستھلك والطلب العام في السوق یمكن أن تؤثر  :المخاطر •
 :استراتیجیة التخفیف •

 .تنویع عروض الخدمات لجذب قاعدة عملاء أوسع والتكیف مع الظروف الاقتصادیة المتغیرة •

 .تنفیذ تدابیر للتحكم في التكالیف لضمان الكفاءة التشغیلیة خلال فترات انخفاض الطلب •



للحفاظ على ولاء العملاء حتى في  Halan Capital Token (HCT)بناء نظام مكافآت الولاء باستخدام  •

 .الظروف الاقتصادیة الصعبة

 التقدم التكنولوجي 

 .أن تجعل التغیرات السریعة في التكنولوجیا الأنظمة والبنیة التحتیة الحالیة قدیمة یمكن  :المخاطر •
 :استراتیجیة التخفیف •

لضمان دمج أحدث التقنیات مثل الخدمات اللوجستیة المدعومة بالذكاء  (R&D) الاستثمار المستمر في البحث والتطویر •

 .الاصطناعي وتقنیة البلوكشین لتعزیز الأمان

 .الحفاظ على قابلیة التوسع والوحدات في بنیة النظام لتبني التقنیات الجدیدة بسھولة عند ظھورھا •

 الدخول إلى السوق والتحدیات الإقلیمیة 

 .یمكن أن یطرح دخول أسواق جدیدة داخل المملكة تحدیات لوجستیة، تنظیمیة، أو ثقافیة :المخاطر •
 :استراتیجیة التخفیف •

 .إجراء أبحاث سوق مفصلة لكل منطقة جدیدة لفھم سلوك المستھلك، المتطلبات التنظیمیة، ودینامیكیات المنافسة •

 .في المملكة للاستفادة من معرفتھم وبناء الثقة داخل السوق Absher Halanالتعاون مع خبراء محلیین مثل  •
طرح الخدمات على مراحل، بدءًا من جدة، الریاض، والدمام، ثم التوسع تدریجیاً إلى المناطق الأخرى بناءً على نجاح  •

 .العملیات

 المنافسة 
 .قد یقدم اللاعبون الراسخون في سوق التوصیل أسعارًا أو عروضًا ترویجیة عدوانیة للحصول على حصة سوقیة :المخاطر •
 :استراتیجیة التخفیف •

 .التكلفة المعقولة، والشفافیةالتركیز على مقترحات القیمة الفریدة لدینا، مثل التجارة متعددة الفئات،  •

 .بناء ولاء العملاء من خلال حملات تسویقیة مستھدفة، عروض ترویجیة، وجودة خدمة استثنائیة •

 .الاستفادة من الشراكات وخیارات الإعلانات الحصریة لتقدیم قیمة إضافیة لكل من المستھلكین والتجار •

 المخاطر التنظیمیة 
 .الامتثال للقوانین واللوائح المحلیة إلى تأخیرات أو غراماتقد یؤدي عدم  :المخاطر •

 

 

 



 :استراتیجیة التخفیف •

 .إنشاء فرق مخصصة لمراقبة وضمان الامتثال للوائح المحلیة والوطنیة •

 .العمل عن كثب مع السلطات التنظیمیة للحصول على التراخیص والموافقات اللازمة قبل توسیع العملیات إلى مناطق جدیدة •

 .تقدیم تدریب شامل للموظفین والوكلاء لضمان الالتزام بجمیع المتطلبات القانونیة •

 الرؤیة المستقبلیة: بناء نظام مستدام لخدمات التوصیل 
 

، نحن ملتزمون بإنشاء نظام مستدام لخدمات التوصیل یلبي احتیاجات المستھلكین ویؤثر بشكل   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل في 

 :إیجابي على المجتمعات التي نخدمھا. یشمل نھجنا المستقبلي

 المبادرات الخضراء 
 

سنعطي الأولویة لخدمات التوصیل الصدیقة للبیئة، مثل استخدام المركبات الكھربائیة والدراجات الھوائیة، لتقلیل بصمتنا الكربونیة   •

 .بشكل كبیر
من خلال تبني ممارسات مستدامة، نھدف إلى المساھمة في بیئة أنظف وأكثر صحة مع تعزیز مكانتنا كقائد في الخدمات اللوجستیة  •

 .المسؤولة بیئیاً

 التفاعل المجتمعي 
 

 .تم تصمیم منصتنا لتمكین الشركات المحلیة من خلال توفیر وصولھا إلى قاعدة عملاء أكبر وحلول توصیل مبتكرة •
 .المجتمعیة، سنعزز النمو الاقتصادي ونخلق تأثیرًا اجتماعیاً ملموسًا في كل منطقة نخدمھامن خلال الشراكات مع المنظمات   •

 التحسین المستمر 
 

سیكون رضا العملاء في صمیم استراتیجیتنا للابتكار، حیث یقود تحسین خدماتنا لضمان التكیف مع الاحتیاجات المتطورة   •

 .للمستھلكین
من خلال الاستفادة من التحلیلات المتقدمة والرؤى المدعومة بالذكاء الاصطناعي، سنعمل على تحسین عملیاتنا للحفاظ على میزة   •

 .تنافسیة وتقدیم تجارب مستخدم استثنائیة
بینما ننطلق في ھذه الرحلة التحویلیة، ندعوكم للانضمام إلینا لبناء منصة ستعید تعریف خدمات التوصیل في جمیع أنحاء المملكة  

 .العربیة السعودیة. استثماركم ھو المفتاح لخلق مستقبل یتم فیھ الوصول إلى السلع والخدمات بسھولة وكفاءة وشمولیة
بدعمكم لھذه المبادرة، لن تضمنوا فقط حصتكم في مشروع رائد، ولكنكم ستساھمون أیضًا في إنشاء نظام مستدام یقوده المجتمع یجلب  



 .فوائد دائمة للمستھلكین والشركات والمستثمرین على حد سواء
 .معاً، یمكننا تشكیل مستقبل خدمات التوصیل في المملكة العربیة السعودیة

 

 تحلیل السوق 
 

 نظرة عامة على الصناعة
شھدت سوق خدمات التوصیل نموًا غیر مسبوق في السنوات الأخیرة، مدفوعة بالتطورات التكنولوجیة، وتغیر سلوك المستھلكین،  

 ملیار دولار، مع توقعات بنمو سنوي مركب 150، تقدر قیمة السوق العالمیة بحوالي 2023وتوسع التجارة الإلكترونیة. في عام 
(CAGR)  التطبیق المتعدد المتاجر  % خلال السنوات الخمس المقبلة. یشیر ھذا النمو السریع إلى فرصة كبیرة لمنصة 15بنسبة

 .لترسیخ مكانتھا كقائدة في صناعة التوصیل، خاصة في سوق دینامیكیة مثل المملكة العربیة السعودیة  للتوصیل

 

 تقسیم السوق المستھدف 
 :لتلبیة احتیاجات السكان المتنوعین في المملكة العربیة السعودیة، تم تصمیم منصتنا لمعالجة قطاعات المستھلكین الرئیسیة

 :المستھلكون الحضریون •
التطبیق المتعدد المتاجر یقع ھؤلاء في المراكز الحضریة مثل الریاض، جدة، والدمام، ویولون الأولویة للراحة والسرعة. ستقدم 

 .خیارات توصیل میسورة التكلفة وموثوقة وسریعة لتلبیة توقعاتھم واحتیاجاتھم المتكررة  للتوصیل

 :المستھلكون في المناطق الریفیة •
غالباً ما یفتقر المستھلكون في المناطق النائیة والمحرومة إلى خدمات توصیل موثوقة. من خلال توفیر خیارات توصیل منخفضة  

 .التكلفة، تضمن منصتنا وصول ھؤلاء المستھلكین إلى السلع الأساسیة وخدمات التجارة الإلكترونیة، مما یخلق سوقاً أكثر شمولیة

 :(SMEs) الشركات الصغیرة والمتوسطة •
تعاني الشركات المحلیة والشركات الصغیرة والمتوسطة من صعوبة إیجاد حلول لوجستیة فعالة من حیث التكلفة لتوسیع نطاقھا في  

خدمات توصیل میسورة التكلفة، مما یمكّن ھذه الشركات من النمو وتحسین تجربة  التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیلالسوق. ستوفر 

 .عملائھا

 

 المشھد التنافسي
أن تملأھا بشكل    التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیلیكشف تحلیل شامل للبیئة التنافسیة عن العدید من الفجوات الحرجة التي یمكن لـ 

 :ممیز



 :تنوع المنتجات المحدود •
التطبیق   یركز العدید من المنافسین، مثل تطبیقات توصیل الطعام، بشكل ضیق على قطاعات معینة مثل المطاعم. في المقابل، تقدم 

منصة متعددة الفئات تشمل البقالة، المستحضرات الصیدلانیة، البیع بالتجزئة، وغیر ذلك، مما یلبي مجموعة   المتعدد المتاجر للتوصیل

 .واسعة من احتیاجات المستھلكین

 :نماذج التسعیر غیر المرنة •
تفرض المنصات الحالیة غالباً رسوم توصیل مرتفعة، خاصة في المناطق النائیة، مما یحد من إمكانیة الوصول إلى بعض شرائح 

 .المستھلكین. تضمن استراتیجیتنا التنافسیة للتسعیر، مع أسعار میسورة التكلفة باستمرار، أن تكون خدماتنا جذابة وشاملة 

 :نواقص في خدمة العملاء •
التطبیق تسلط ملاحظات المستھلكین الضوء على عدم رضاھم عن جودة خدمة العملاء التي تقدمھا العدید من المنصات الحالیة. تلتزم 

 .بتقدیم دعم استثنائي للعملاء، والذي سیكون حجر الزاویة في استراتیجیتنا للتمییز وبناء الولاء المتعدد المتاجر للتوصیل
الحرجة في السوق السعودیة. من خلال معالجة  لسد الفجوات  التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  ھذا التحلیل یبرز الإمكانات الھائلة لـ 

 .ھذه النقاط والاستفادة من الاحتیاجات غیر الملباة، فإن منصتنا مھیأة جیدًا لتثبت نفسھا كمزود خدمات التوصیل المفضل في المنطقة
 

 استراتیجیة التشغیل 
 

 البنیة التحتیة التقنیة  
تشمل استراتیجیتنا العناصر   .التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل بناء بنیة تحتیة تقنیة موثوقة وفعالة ھو عنصر حاسم في نجاح 

 :الرئیسیة التالیة

 :تطبیق محمول سھل الاستخدام •
سیوفر تطبیقنا تجربة سلسة وبسیطة، مما یتیح للمستخدمین تصفح المنتجات بسھولة، وإجراء الطلبات، وتتبع توصیلاتھم في الوقت  

 .الفعلي. سیشمل التطبیق میزات مثل التوصیات الشخصیة، التسوق متعدد الفئات، وخیارات الدفع الآمنة

 :الذكاء الاصطناعي وتعلم الآلة •
 :من خلال دمج خوارزمیات الذكاء الاصطناعي وتعلم الآلة، سنعمل على 

o تحسین العملیات اللوجستیة عن طریق تحسین مسارات التوصیل. 
o التنبؤ بطلبات المستھلك لتحسین تخصیص المخزون والموارد. 
o تقلیل التكالیف التشغیلیة من خلال تحسین عملیات التوصیل. 

 :تحلیلات البیانات •
 :باستخدام تحلیلات البیانات، سنعمل على



o  اكتساب رؤى عمیقة حول سلوك المستخدم، التفضیلات، والاتجاھات. 
o تحسین اتخاذ القرار لحملات التسویق وتعزیز الخدمات. 
o تخصیص عروضنا لتلبیة احتیاجات المستھلكین بشكل فعال. 

 

 استراتیجیات تفاعل العملاء  
 :بناء علاقات قویة مع العملاء ھو جوھر استراتیجیتنا التشغیلیة. نسعى لبناء الولاء والدعوة من خلال

 :برامج الولاء •
تنفیذ برنامج ولاء یعتمد على المكافآت لتحفیز الاستخدام المتكرر. سیحصل العملاء على نقاط لكل معاملة، یمكن استبدالھا بخصومات،  

 .عروض حصریة، أو توصیلات مجانیة

 :التفاعل على وسائل التواصل الاجتماعي •
 :التفاعل النشط مع المستخدمین من خلال منصات التواصل الاجتماعي لتحقیق

o  التجاریة المتعدد المتاجر للتوصیل  التطبیق بناء مجتمع نابض بالحیاة حول علامة. 
o تعزیز ولاء العملاء والدعوة من خلال الحملات التفاعلیة والعروض الترویجیة والتفاعلات الشخصیة. 

 :حلقة تغذیة راجعة من العملاء •
 .إنشاء آلیة قویة للتغذیة الراجعة لتشجیع العملاء على مشاركة آرائھم وتجاربھم

o تمكیننا من الاستجابة السریعة للاقتراحات والشكاوى، مما یضمن التحسین المستمر للخدمات. 
 

 الشراكات والتعاون
 :ستكون الشراكات الاستراتیجیة جزءًا لا یتجزأ من نمونا ونجاحنا التشغیلي. تشمل ھذه الشراكات

 :الشركات المحلیة •
 :التعاون مع تجار التجزئة المحلیین، المطاعم، الصیدلیات، ومقدمي الخدمات لتعزیز

o  تنوع المنتجات التي نقدمھا. 
o  تقویة شبكتنا اللوجستیة من خلال قاعدة تجار أوسع. 

 :شركات الخدمات اللوجستیة •
 :الشراكة مع شركات الخدمات اللوجستیة المحلیة والوطنیة لتوفیر

o خبرات وموارد قیمة للتعامل مع العملیات واسعة النطاق. 
o ضمان توصیل فعال للمرحلة الأخیرة، خاصة في المناطق النائیة أو المحرومة. 



 :مزودي التكنولوجیا •
 :التعاون مع شركات التكنولوجیا الرائدة لضمان الوصول إلى الأدوات والابتكارات المتقدمة. ستساعد ھذه الشراكات على

o تعزیز القدرات التقنیة للمنصة. 
o   سلسة وتحدیثات مستمرةتحسین تجربة المستخدم من خلال تكاملات. 

 

 الاستدامة والمسؤولیة المؤسسیة 
 

 التأثیر البیئي 
، نحن ملتزمون بتشغیل خدماتنا بطریقة مستدامة وتقلیل البصمة البیئیة لخدمات التوصیل. یشمل   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل في 

 :نھجنا المبادرات التالیة

 :المركبات الكھربائیة والھجینة •
سنعطي الأولویة لدمج المركبات الكھربائیة والھجینة في أسطول التوصیل الخاص بنا، مما یقلل بشكل كبیر من انبعاثات الكربون 
المرتبطة بطرق التوصیل التقلیدیة. تتماشى ھذه المبادرة مع الجھود العالمیة لمكافحة تغیر المناخ مع وضع معیار صناعي لحلول  

 .التوصیل الصدیقة للبیئة

 :حلول التغلیف الصدیقة للبیئة •
 من خلال التعاون مع الموردین المحلیین، نھدف إلى استخدام مواد تغلیف مستدامة، قابلة للتحلل، وقابلة لإعادة الاستخدام. لا تقلل ھذه

 .الخطوة من النفایات البیئیة فحسب، بل تلبي أیضًا تطلعات المستھلكین المھتمین بالبیئة، مما یعزز الثقة في علامتنا التجاریة

 :المبادرات البیئیة المجتمعیة •
سنشارك بنشاط في مبادرات مثل حملات زراعة الأشجار، وبرامج إعادة التدویر، وحملات التوعیة البیئیة. تظُھر ھذه الجھود  

 .مسؤولیتنا المؤسسیة وتعزز علاقاتنا بالمجتمعات التي نخدمھا
 

 التأثیر الاجتماعي 
بتعزیز التغییر الاجتماعي الإیجابي في المناطق التي نعمل    التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیلبالإضافة إلى الاستدامة البیئیة، تلتزم  

 :بھا. تشمل مبادراتنا الاجتماعیة الرئیسیة

 :خلق فرص عمل •
مع توسع عملیاتنا، سنوفر فرص عمل للسكان المحلیین في أدوار متعددة، بدءًا من موظفي التوصیل إلى ممثلي خدمة العملاء. من خلال  

 .التوظیف المحلي، نساھم في النمو الاقتصادي وتطویر المجتمع



 :تمكین الشركات المحلیة •
توفر منصتنا للشركات الصغیرة والمتوسطة حلول توصیل فعالة من حیث التكلفة. یمكن لھذه الشركات توسیع نطاق وصولھا، المنافسة  

 .في سوق التجارة الإلكترونیة المتنامي، وتعزیز رضا العملاء

 :زیادة وصول المستھلكین •
من خلال تقدیم خیارات توصیل میسورة التكلفة، خاصة في المناطق المحرومة، سنعمل على تحسین وصول المستھلكین إلى السلع  

 .والخدمات الأساسیة. یساھم ذلك في توزیع أكثر إنصافاً للموارد ویساعد على سد الفجوة بین المناطق الحضریة والریفیة
 

 فرص النمو المستقبلیة 
 

 التطورات التكنولوجیة 
بنشاط إلى حلول مبتكرة للبقاء في طلیعة صناعة التوصیل.  التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  مع استمرار تطور التكنولوجیا، ستسعى 

سیتم تنفیذ كل مبادرة بشكل تدریجي ومسؤول، مع الالتزام بالحصول على الموافقات التنظیمیة اللازمة واتباع القوانین المحلیة  

 :والإرشادات

 :المركبات ذاتیة القیادة •
یة نخطط لاستكشاف دمج المركبات ذاتیة القیادة في عملیاتنا بمجرد السماح بذلك وفقاً للوائح. یمكن لھذه المركبات تحسین الكفاءة التشغیل

وتقلیل الاعتماد على الموارد البشریة. من خلال استخدام التكنولوجیا الذاتیة، نھدف إلى تقدیم بشكل كبیر، تقلیل أوقات التوصیل، 

 .خدمات أسرع وأكثر موثوقیة مع تحسین التكالیف التشغیلیة

 :توصیل الطرود باستخدام الطائرات بدون طیار •
باستخدام الطائرات بدون طیار. بعد الحصول على الموافقات لخدمة المناطق النائیة والمحرومة، سنبحث في جدوى خدمات التوصیل 

التنظیمیة، یمكن للطائرات بدون طیار إحداث ثورة في عملیات التوصیل للمرحلة الأخیرة، مما یوفر حلاً فعالاً من حیث التكلفة وسریعاً  

 .ستھلكین في المناطق التي یصعب الوصول إلیھالتوصیل الطرود الصغیرة. تتماشى ھذه الابتكار مع ھدفنا لتوسیع الوصول والراحة للم

 :تقنیة البلوكشین  •
تخطط منصتنا لدمج حلول البلوكشین في المستقبل لتعزیز شفافیة سلسلة التورید والمعاملات الآمنة. ستسمح البلوكشین بسجلات غیر  

قابلة للتغییر لأنشطة التوصیل، مما یعزز الثقة بین المستخدمین، الشركات، والمستثمرین. سیتم تنفیذ میزات مثل العقود الذكیة وتخزین  

 .مركزي بعد الحصول على التصاریح اللازمة لضمان الامتثال للوائح المحلیة والدولیةالبیانات اللا
 

 التوسع إلى أسواق جدیدة 
 :بالإضافة إلى أسواقنا المستھدفة الأولیة، تركز استراتیجیتنا للنمو طویل الأجل على توسیع العملیات واستكشاف الفرص الجدیدة



 :الأسواق الناشئة •
ارة  سنعطي الأولویة للدخول إلى الأسواق الناشئة ذات إمكانات النمو العالیة، مع التركیز على المناطق التي تشھد نشاطًا متزایدًا في التج

التطبیق المتعدد المتاجر   الإلكترونیة وبنیة تحتیة لخدمات التوصیل غیر مستغلة بشكل كافٍ. من خلال استھداف ھذه المناطق، یمكن لـ 

 .جذب شرائح جدیدة من العملاء وترسیخ وجودھا في الأسواق الناشئة للتوصیل

 :تنویع عروض الخدمات •
إلى جانب خدمات التوصیل القیاسیة، سنستكشف حلولاً إضافیة لتلبیة احتیاجات العملاء المتطورة. تشمل ھذه الحلول النماذج المستندة 
إلى الاشتراك للتوصیلات المتكررة والخدمات اللوجستیة المتخصصة للعناصر الھشة أو الحساسة للحرارة، مما یضیف قیمة لكل من 

 .المستھلكین والشركات 
 

 التكیف مع اتجاھات المستھلكین  
 :مرنة ومبتكرة لتلبیة التفضیلات والطلبات المتغیرة التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  مع تطور سلوك المستھلك، ستظل 

 :الصحة والعافیة •
ة نظرًا للأولویة المتزایدة للصحة والعافیة، نخطط لتقدیم فئات جدیدة مثل معدات اللیاقة البدنیة، الأطعمة العضویة، والمنتجات المتعلق

 .بالصحة. ستلبي ھذه الفئات شریحة متزایدة من المستھلكین الباحثین عن حلول تركز على الصحة 

 :خیارات مستدامة  •
الاستدامة ھي محور اھتمام المستھلكین المعاصرین. سنعزز عروضنا بخیارات منتجات صدیقة للبیئة ومستدامة، مما یخلق نظام 

 .توصیل أكثر خضرة. ستجذب ھذه الاستراتیجیة المستخدمین المھتمین بالبیئة وتعزز التزامنا بالمسؤولیة المؤسسیة
 

 استراتیجیة شاملة لتجربة العملاء 
 

 (UI/UX) تصمیم واجھة وتجربة المستخدم
بشكل كبیر على تقدیم تجربة مستخدم سلسة وبدیھیة. تم تصمیم استراتیجیتنا للواجھة   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  یعتمد نجاح 

والرضا لجمیع الفئات الدیموغرافیة. تشمل  وتجربة المستخدم لتلبیة احتیاجات قاعدة مستخدمین متنوعة ودینامیكیة، مما یضمن الوصول 

 :المیزات الرئیسیة لھذه الاستراتیجیة

 :تنقل بدیھي •
نركز على تصمیم واجھة نظیفة وبسیطة تتیح للمستخدمین تصفح الفئات بسھولة، والعثور على المنتجات، وإجراء الطلبات دون جھد.  

 .یضمن النھج الموجھ للمستخدم تجربة خالیة من التعقیدات لجمیع المستخدمین، بغض النظر عن خبراتھم التقنیة



 :التخصیص •
من خلال استخدام خوارزمیات الذكاء الاصطناعي المتقدمة، سیقدم التطبیق توصیات مخصصة بناءً على سلوك المستخدم، وسجل  

 .الشراء، والتفضیلات. تعزز ھذه المیزة تجربة التسوق من خلال توقع احتیاجات المستخدم وتقدیم الخیارات ذات الصلة

 :دعم متعدد اللغات •
ة لتلبیة احتیاجات السكان المتنوعین في المملكة العربیة السعودیة وتطلعاتنا العالمیة، سیدعم التطبیق لغات متعددة، بما في ذلك العربی 

 .والإنجلیزیة، مما یضمن سھولة الاستخدام لغیر الناطقین بھا وشمولیة لجمیع الفئات
 

 خدمات دعم العملاء 
كمنصة توصیل  التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل   تقدیم خدمة عملاء استثنائیة أمر ضروري لتعزیز الثقة، وبناء الولاء، وترسیخ 

 :موثوقة. تشمل خدمات دعم العملاء لدینا

 :توفر الدعم على مدار الساعة •
للمستخدمین الوصول عبر قنوات متعددة، بما في ذلك الدردشة الحیة، والبرید ، مما یتیح 24/7سیتم تنفیذ نظام دعم متاح على مدار  

 .الإلكتروني، والھاتف للحصول على المساعدة في أي وقت

 :قسم الأسئلة الشائعة الشامل ومركز المساعدة •
سیوفر التطبیق قسمًا مخصصًا للأسئلة الشائعة ومركز مساعدة مدمج لمعالجة الاستفسارات الشائعة وإرشاد المستخدمین خلال خطوات  

 .حل المشكلات، مما یقلل الاعتماد على وكلاء دعم العملاء

 :آلیة التغذیة الراجعة •
سیتم دمج نظام تغذیة راجعة سھل الاستخدام، مما یتیح للعملاء مشاركة تجاربھم واقتراحاتھم. ستساعدنا ھذه المیزة في تحسین عروضنا 

 .باستمرار ومعالجة المخاوف بسرعة، مما یضمن مستوى عالٍ من رضا العملاء 
 

 الموارد التعلیمیة 
تمكین المستخدمین من تحقیق أقصى استفادة من تجربتھم یعد محور استراتیجیتنا. ستعمل الموارد التعلیمیة كجسر لضمان قدرة  

 :المستخدمین على الاستفادة الكاملة من قدرات المنصة. تشمل ھذه الموارد

 :أدلة كیفیة الاستخدام والدروس التعلیمیة •
ستوضح الأدلة الإعلامیة والدروس التعلیمیة التفاعلیة میزات التطبیق الرئیسیة، مثل إجراء الطلبات، إدارة التوصیلات، واستكشاف 

 .الفئات الجدیدة. ستساعد ھذه الموارد المستخدمین الجدد على التكیف بسرعة والتنقل في المنصة بفعالیة

 :الندوات المجتمعیة عبر الإنترنت •
التطبیق ستقدم ندوات منتظمة ومنتدیات تفاعلیة للمستخدمین منصة لطرح الأسئلة، مشاركة التجارب، والتواصل مباشرة مع فریق 

 .المستقبلیةستعزز ھذه القناة التفاعلیة الشعور بالمجتمع وتوفر فرصًا لاكتساب رؤى قیمة للتحسینات  .المتعدد المتاجر للتوصیل



 

 التكنولوجیا والابتكار في خدمات التوصیل 
 

 التتبع في الوقت الفعلي والشفافیة 
میزات تتبع وشفافیة متقدمة، مما یوفر   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  لضمان رضا العملاء وتحسین تجربة المستخدم، ستنفذ 

 :للعملاء رؤیة كاملة طوال عملیة التوصیل

 :تتبع الطلبات في الوقت الفعلي •
سیتمكن العملاء من مراقبة طلباتھم في الوقت الفعلي، مع تلقي تحدیثات حول حالة التوصیل وأوقات الوصول الدقیقة. تعزز ھذه المیزة  

 .الثقة وتقلل من عدم الیقین، مما یؤدي إلى تحسین الاحتفاظ بالعملاء

 :ملفات تعریف السائقین والتقییمات •
سیكون لدى المستخدمین إمكانیة الوصول إلى ملفات تعریف السائقین وتقییماتھم، مما یعزز الشفافیة والثقة في جودة الخدمة. تشجع ھذه 

 .المیزة أیضًا على الاحترافیة والمساءلة بین شركاء التوصیل
 

 الإدارة الذكیة للخدمات اللوجستیة 
باستخدام التكنولوجیا المتطورة في الخدمات اللوجستیة، یمكننا تحسین الكفاءة التشغیلیة، وخفض التكالیف، وتحسین خدمات التوصیل. 

 :تشمل الاستراتیجیات الرئیسیة

 :تخطیط المسارات والجدولة التلقائیة •
من خلال دمج الذكاء الاصطناعي، سنعمل على تخطیط المسارات وجدولة التوصیلات تلقائیاً. یضمن ذلك تسلیم الطلبات في الوقت  

 .المناسب وبكفاءة، مع تقلیل التأخیرات واستھلاك الوقود

 :أنظمة إدارة المخزون •
ستعمل أدوات إدارة المخزون المتقدمة على تتبع مستویات المخزون، والتنبؤ بالطلب، وتقلیل التأخیرات الناتجة عن نقص أو فائض 

 .المخزون. یضمن ھذا النھج الاستباقي تحسین العملیات للتجار وتقلیل الاضطرابات في عملیة التوصیل
 

 التكامل مع منصات التجارة الإلكترونیة 
بسلاسة مع منصات   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیللدعم السوق المتنامي للتجارة الإلكترونیة وتوسیع نطاق خدماتنا، ستتكامل 

 :التسوق عبر الإنترنت الشھیرة

 :الشراكات مع مواقع التجارة الإلكترونیة •
مواقع التجارة الإلكترونیة الراسخة لتقدیم عملیة توصیل مبسطة للعملاء، مما یعزز راحة المتسوقین عبر الإنترنت. ستعمل التعاون مع 

 .ھذه الشراكات على تحقیق نمو متبادل لكل من منصتنا وشركائنا في التجارة الإلكترونیة



 :API تكامل  •
الشركات من الاتصال مباشرة بمنصتنا، مما یبسط عملیة تنفیذ الطلبات ویضمن  (APIs) سیمكن تطویر واجھات برمجة التطبیقات

 .انتقالاً سلسًا بین منصة التجارة الإلكترونیة وخدمة التوصیل لدینا
 

 الاستدامة المالیة وعلاقات المستثمرین 
 

 استراتیجیة التواصل مع المستثمرین 
 :الحفاظ على تواصل قوي وشفاف مع المستثمرین ھو حجر الزاویة في نھج أعمالنا. تشمل الاستراتیجیات الرئیسیة

 :تحدیثات منتظمة •
سنوفر تقاریر أداء ربع سنویة تتضمن تفاصیل مالیة الشركة، والتطورات الاستراتیجیة، والإنجازات التشغیلیة. تضمن ھذه التحدیثات  

 .إبقاء المستثمرین على اطلاع بحالة واتجاه استثماراتھم

 :اجتماعات سنویة للمستثمرین •
ستوفر الاجتماعات السنویة منصة لمناقشة التقدم، والتحدیات، والخطط طویلة الأجل. سیكون لدى المستثمرین فرصة للتفاعل المباشر 

 .مع فریق القیادة، وتقدیم ملاحظات قیمة، وفھم استراتیجیات الشركة بوضوح

 :بوابة مخصصة للمستثمرین •
 سیتم إنشاء بوابة إلكترونیة سھلة الاستخدام تتیح للمستثمرین الوصول إلى المعلومات والتحدیثات والتقاریر المتعلقة باستثماراتھم على

 .مدار الساعة
 

 مراقبة الصحة المالیة 
 :ھو أولویة، وسننفذ أنظمة لمراقبة وحمایة صحتنا المالیة  التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیلضمان الاستدامة المالیة لـ 

 :(KPIs) مؤشرات الأداء الرئیسیة •
سیتم تتبع مؤشرات مثل نمو الإیرادات، معدلات اكتساب العملاء، حجم التوصیل، والكفاءة التشغیلیة والإبلاغ عنھا. تسمح ھذه  

 .المؤشرات بتقییم الأداء واتخاذ قرارات مستندة إلى البیانات

 :إطار عمل لإدارة المخاطر •
لإدارة المخاطر لتحدید وتقییم وتخفیف المخاطر المالیة المحتملة بشكل استباقي، مما یضمن الاستقرار سیتم تطویر إطار عمل شامل 

 .والمرونة في مواجھة تقلبات السوق أو التحدیات غیر المتوقعة



 :إدارة التدفق النقدي •
 .ستتوفر أنظمة قویة لمراقبة التدفق النقدي، مما یضمن وجود سیولة كافیة لدعم العملیات والتوسع والنفقات غیر المتوقعة

 

 مصادر تمویل متنوعة 
من مجموعة متنوعة من مصادر التمویل   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل لدعم النمو واستدامة التطویر طویل الأجل، ستستفید 

 :بجانب مبیعات التوكن الأولیة

 :المنح والإعانات •
سنسعى بنشاط للحصول على منح وإعانات تستھدف الابتكار، الاستدامة، وتطویر التكنولوجیا في قطاع التوصیل والخدمات اللوجستیة. 

 .ستوفر ھذه الأموال دعمًا مالیاً إضافیاً مع تقلیل الاعتماد على تمویل الأسھم 

 :الشراكات مع المستثمرین •
سنسعى إلى إقامة شراكات استراتیجیة مع شركات رأس المال الجريء والمستثمرین الملائكة الذین یتماشون مع رؤیتنا للنمو. یمكن  

 .لھذه الشراكات تقدیم موارد مالیة وخبرة صناعیة لدعم أھدافنا طویلة الأجل 

 :التمویل القائم على الإیرادات •
مع توسع الأعمال وتولید إیرادات ثابتة، سنستكشف خیارات التمویل القائمة على الإیرادات، مما یتیح لنا تمویل المزید من النمو دون  

 .تقلیل الملكیة بشكل كبیر
 

 التكیف مع تغیرات السوق 
 

 المرونة والاستجابة 
الأولویة للمرونة والقدرة على التكیف للبقاء تنافسیة  التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل  في سوق دینامیكي ومتطور بسرعة، تعطي 

 :الرئیسیةوتلبیة الاحتیاجات المتغیرة. تشمل الاستراتیجیات 

 :أبحاث وتحلیل السوق •
إجراء أبحاث سوقیة متعمقة بانتظام لمراقبة الاتجاھات الناشئة، تفضیلات المستھلكین، والمشھد التنافسي. سیمكننا ذلك من تحدید 

 .الفرص وتغییر استراتیجیاتنا بسرعة لتلبیة الطلبات الجدیدة

 :ممارسات تطویر مرنة  •
مرنة لمنصة العمل والاستراتیجیات التشغیلیة. من خلال إعطاء الأولویة للتكرار السریع والتحدیثات المتكررة  تبني منھجیات تطویر 

 .بناءً على ملاحظات المستخدم في الوقت الفعلي، سنضمن بقاء منصتنا ذات صلة وسھلة الاستخدام ومتوافقة مع توقعات السوق



 :الابتكار الموجھ نحو العملاء •
التفاعل النشط مع المستھلكین من خلال الاستطلاعات، مجموعات التركیز، وقنوات التغذیة الراجعة لفھم احتیاجاتھم المتغیرة، مما 

 .یضمن بقاء عروضنا مخصصة وتنافسیة
 

 بناء المرونة 
 :لحمایة الشركة من عدم الیقین والتحدیات الخارجیة، سنركز على بناء ھیكل تشغیلي ومالي قوي

 :خطط إدارة الأزمات •
تطویر أطر شاملة لإدارة الأزمات للاستجابة بفعالیة للاضطرابات غیر المتوقعة، مثل مشكلات سلسلة التورید، الكوارث الطبیعیة، أو 

 .الانكماش الاقتصادي. ستشمل ھذه الخطط استراتیجیات طوارئ لوظائف التشغیل الرئیسیة لضمان استمراریة العمل

 :تنویع مصادر الإیرادات •
توسیع وتنویع مصادر الإیرادات، مثل الشراكات، الإعلانات، والخدمات المتمیزة، لتخفیف المخاطر المرتبطة بالاعتماد على مصدر 

 .دخل واحد

 :احتیاطیات مالیة •
الحفاظ على احتیاطیات مالیة قویة لحمایة الشركة خلال فترات تقلب السوق أو النفقات غیر المتوقعة. سیمكننا ھذا النھج من مواصلة  

 .العملیات ودعم النمو حتى في ظل الظروف الاقتصادیة الصعبة

 :عملیات قابلة للتوسع •
تصمیم العملیات لتكون قابلة للتوسع أو الانكماش بناءً على الطلب، مما یتیح المرونة في إدارة التكالیف والموارد خلال ظروف السوق  

 .المتقلبة
 

 الرؤیة طویلة الأجل: أن نصبح قادة السوق
 

 بناء الاعتراف بالعلامة التجاریة 
 :لتعزیز مكانتنا كقادة السوق في صناعة خدمات التوصیل، سنعطي الأولویة لبناء علامة تجاریة قویة ومعترف بھا

 :ھویة علامة تجاریة قویة •
إنشاء ھویة علامة تجاریة تبرز التزامنا بالتمیز، والموثوقیة، ورضا العملاء. ستعكس علامتنا التجاریة الابتكار، التكلفة المعقولة،  

 .وإمكانیة الوصول



 :حملات تسویقیة مستھدفة •
إطلاق مبادرات تسویقیة استراتیجیة مصممة خصیصًا لفئات العملاء والأسواق المختلفة. ستؤكد ھذه الحملات على مقترحات القیمة 

 .الفریدة لدینا، مثل التكلفة المعقولة، الخدمات متعددة الفئات، والتكنولوجیا المتقدمة
 

 الابتكار المستمر 
 :الابتكار ھو جوھر استراتیجیتنا للنمو، مما یضمن بقاءنا في المقدمة عن المنافسین

 :البحث والتطویر •
للمستھلكین تخصیص الموارد للبحث والتطویر لتحدید ودمج التقنیات الجدیدة وحلول التوصیل. سیمكننا ذلك من تلبیة الطلبات المتغیرة 

 .وتحدید معاییر الصناعة

 :اعتماد التقنیات الناشئة  •
دمج التقدم التكنولوجي المتطور بنشاط، مثل الواقع المعزز لتحسین واجھات المستخدم، والتعلم الآلي للخدمات اللوجستیة الأكثر ذكاءً 

 .وتجارب العملاء المخصصة
 

 التوسع العالمي 
مرادفاً للموثوقیة والابتكار في خدمات   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل رؤیتنا النھائیة ھي التوسع عالمیاً، مما یضمن أن تصبح 

 :التوصیل

 :استراتیجیات دخول السوق المستھدفة •
تطویر خطط دخول الأسواق بناءً على أبحاث سوقیة متعمقة. سیأخذ ھذا النھج في الاعتبار الطلب المحلي، تفضیلات العملاء، 

 .الدینامیكیات التنافسیة، والمشھد التنظیمي

 :بناء علامة تجاریة عالمیة •
كعلامة تجاریة موثوقة وعالمیة من خلال الالتزام المستمر بالجودة، الابتكار، والخدمات   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل ترسیخ 

 .الموجھة نحو العملاء عبر جمیع الأسواق
 

 دعوتكم للانضمام إلینا في تحویل صناعة خدمات التوصیل 
وتشكیل   التطبیق المتعدد المتاجر للتوصیل ندعوكم للشراكة معنا لتحویل صناعة خدمات التوصیل. سیؤدي استثماركم إلى دعم نجاح 

 .مستقبل خدمات التوصیل، مما یجعلھا أكثر سھولة وابتكارًا وتركیزًا على العملاء 

 .بدعمكم، سنواصل التوسع، الابتكار، وإعادة تعریف معاییر الصناعة، مما یضمن قیمة استثنائیة للمستخدمین، الشركاء، والمستثمرین

 .انضموا إلینا لبناء إرث من التمیز والابتكار في خدمات التوصیل



 ختامًا 
 

ــھد خدمات التوصــیل. مع   ــكیل مش ــاء منصــة مبتكرة تعید تش ــتراتیجیاً یوضــح التزامنا بإنش ــتند رؤیة واضــحة ونھجًا اس یقدم ھذا المس
لتصــبح رائدة في الســوق، مما یوفر قیمة للمســتھلكین    التطبیق المتعدد المتاجر للتوصــیلالاســتثمارات والشــراكات الصــحیحة، تســتعد  

 .وعوائد كبیرة للمستثمرین

 نتطلع إلى دعمكم وشراكتكم لجعل ھذه الرؤیة حقیقة واقعة
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